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На фоне смягчения условий 
денежно-кредитной политики 
в США, еврозоне и большой 
группе развивающихся 
экономик второе подряд решение 
Нацбанка РК сохранить базовую 
ставку выглядит как движение 
против тренда. 

Сергей ДОМНИН

Спуск продолжается
Kursiv Research продолжает ежеквартальный ана-

лиз трех ключевых метрик денежно-кредитной поли-

тики в 82 юрисдикциях мира: уровень ставок центро-

банков, динамика годовой потребительской инфля-

ции и дифференциал между этими значениями, ко-

торый также называют реальной ставкой. Ее уровень 

позволяет судить о степени относительной жесткости 

или мягкости денежно-кредитной политики. 

Медианные ставки ЦБ по состоянию на октябрь 

2024 года – 6,4% по сравнению с 6,5% по итогам 

нашего июльского среза. В странах ОЭСР и G20 

этот показатель составил 5,0 против 5,6% в июле 

(такой же показатель наблюдался и в апреле), 

в прочих экономиках – 7,4% (7,6% в июле). 

Глобальная инфляция охлаждается. В апре-

ле 2024 года Kursiv Research фиксировал ме-

дианную инфляцию по выборке из 82 стран 

на уровне 3,9%, в июле – 3,7%, в ок тя-

бре она еще немного замедлилась – до 3,6%. 
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В другую сторону 
Почему Нацбанк Казахстана сохраняет жесткую ДКП, когда в мировой 
экономике продолжается ставкопад?

Количество ПВЗ российских 
маркетплейсов быстро выросло 
в Казахстане. Устойчива ли 
эта динамика и стоит ли 
предпринимателям открывать новые 
пункты выдачи Wildberries и Ozon, 
«Курсив» обсудил с участниками 
рынка. 

Анна ЛИПЕНЬ 

Логотипы Wildberries и Ozon на улицах казах-

станских городов за год-полтора стали встречаться 

почти так же часто, как вывески «Азық-түлік». 

Пунктов выдачи заказов (ПВЗ) у российских мар-

кетплейсов стало настолько много, что покупатель 

часто выбирает между двумя-тремя точками в 

радиусе 200–300 метров. Пару месяцев покупатель 

радуется тому, что в ПВЗ можно сбегать чуть ли не в 

тапочках, а потом получает сообщение «Извините, 

пункт выдачи закрылся, поэтому мы перенесли 

доставку по адресу…». На новом месте получения 

заказа уже новый пункт. 

Сколько ПВЗ у российских 
маркетплейсов в Казахстане

«Курсив» запросил информацию о динамике 

роста пунктов выдачи заказов у самих маркет-

плейсов, однако абсолютные цифры не получил 

с аргументом «это чувствительная информация 

для конкурентов». Ozon сообщил, что по ито-

гам II квартала 2024 года количество их ПВЗ 

в Ка захстане увеличилось в 15 раз год к году. 

Wildberries – что с начала 2024 года число ПВЗ 

выросло более чем в 1,5 раза.

По оценкам информационно-консалтин-

гового агентства Infoline, общее количество 

пунктов выдачи заказов у Wildberries и Ozon 

на конец 2023 года было примерно одинако-

вым, но Ozon все-таки обгонял Wildberries.
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Bereke Bank продан. Его новым 
владельцем стал, как и ожидалось, 
катарский Lesha Bank, после чего 
агентство Fitch на одну ступень 
понизило рейтинг банка, посчитав, 
что теперь у него нет такого 
уровня акционерной поддержки, 
каким он был, пока активом 
владело правительство. Однако, 
по расчетам «Курсива», Bereke 
обеспечен квазигосударственным 
фондированием на несколько лет 
вперед. 

Виктор АХРЁМУШКИН

«Байтерек» сообщил о завершении сделки 

8 октября 2024 года. В релизе национально-

го управляющего холдинга (НУХ) сказано, 

что «с приходом нового акционера ожидается 

усиление конкуренции среди БВУ, внедрение 

новых технологий и развитие кредитования 

реального сектора экономики». Как следует из 

сообщения, инвесторы из Катара поделились 

с «Байтереком» своими планами по «дальней-

шему укреплению позиций банка на рынке». 
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Власть ушла, 
деньги 
остались

Ну вы, блин, выдаете!
Как пункты выдачи Wildberries и Ozon [не]уживаются в Казахстане

Иллюстрация: Илья Ким
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В МФЦА 
Сакса нет
Goldman Sachs 
вышел из состава 
акционеров 
Астанинской биржи

Месяц год 
кормит
Ослабевший спрос 
на региональную 
недвижимость 
ожил

Инвестиционный банк Goldman 
Sachs, который зашел в капитал 
Astana International Exchange в 2018 
году, в марте 2023 года продал свою 
долю. Бумаги купил другой акционер 
AIX – АО «Администрация Междуна-
родного финансового центра «Аста-
на» (МФЦА).

Татьяна ТРУБАЧЕВА

В июле 2018 года в Казахстане открыли Меж-

дународный финансовый центр «Астана», указ о 

создании которого президент (тогда Нурсултан 
Назарбаев) подписал еще в 2015 году. В день 

открытия МФЦА сразу же запустили биржу фин-

центра – Astana International Exchange (AIX).

Список иностранных акционеров AIX изна-

чально выглядел респектабельно: NASDAQ, Шан-

хайская фондовая биржа и Фонд Шелкового пути 

(точнее, его дочерний фонд). Через пару месяцев 

AIX усилился еще одним акционером – инвести-

ционным банком Goldman Sachs.

«1 октября 2018 года Goldman Sachs и AIX со-

вместно завершили структурирование сделки, в 

рамках которой Goldman Sachs International (вме-

сте со аффилированными лицами) подписался 

на выкуп примерно 108 480 вновь выпущенных 

обыкновенных акций», – сообщали тогда СМИ.

Одновременно Goldman Sachs приобрел у АО 

«Администрация МФЦА» пут-опцион сроком на 

пять лет. Опцион давал право Goldman Sachs про-

дать свои акции по цене покупки. Это защищало 

нового акционера от падения стоимости акций 

ниже покупной цены. Цена за акцию, судя по 

отчетам МФЦА, составила $16,36 (около $1,8 млн 

за весь пакет).

Кайрат Келимбетов, который в то время управ-

лял финцентром, сказал, что «вхождение Goldman 

Sachs в капитал AIX – большая честь для МФЦА». 

Активность покупателей в регионах 
РК на фоне отсутствия льготных 
ипотечных программ стремитель-
но сокращается. Единственное, что 
может спасти спрос, – удачный сбор 
урожая, говорят опрошенные «Курси-
вом» участники рынка.

Наталья КАЧАЛОВА

После рекордного спроса на недвижимость в 

2021-м и начале 2022 года, спровоцированного 

возможностью снятия пенсионных накоплений, в 

2023-м активность покупателей на рынке жилья 

существенно сократилась. 

Особенно заметен этот тренд в регионах – здесь 
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Средние цены на рынке жилья в регионах РК
Август, 2023

Актау Актобе Атырау Жезказган Кокшетау Караганда Конаев Костанай Кызылорда Уральск Усть-Каменогорск Павлодар Петропавловск Семей Талдыкорган Тараз Туркестан
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Новостройки Вторичное жилье Изменение цены с начала года

Источник: БНС АСПР РК
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По данным Отбасы банка, 
количество выданных займов 
в этих областях действительно 
ощутимо снизилось по сравне-
нию с показателями прошлого 
года: в ЗКО – на 16%, в СКО – на 
21%, а в Жамбылской области и 
вовсе на 39%.

Ипотечные ломки
В агентствах недвижимости и 

отделах продаж застройщиков 
Костанайской и Карагандин-
ской областей, где объем сделок 
сократился не так значительно 
(–22 и –31% к прошлому году 
соответственно), тоже сетуют 
на отсутствие клиентов. А среди 
причин называют недостаточ-
ность накоплений у населения и 
практически полное отсутствие 
в стране доступных ипотечных 
программ. 

«Рынок, конечно, очень изме-
нился. Продажи упали в 4–5 раз. 
Цены застройщики не сильно 
опускают, больше давят на ак-

й

Месяц год кормит
Ослабевший спрос на региональную недвижимость ожил

«Сделки уже проходят не так 
активно, как буквально полгода 
назад. В целом в текущем году 
ситуация по продаже и покупке 
недвижимости, конечно, ухуд-
шилась. Это связано с сокраще-
нием лимита по ипотечной про-
грамме «7-20-25». Практически 
каждый второй клиент первым 
делом спрашивает, возможно 
ли оформиться по данной про-
грамме», – добавляет Валентина 
Губарева, руководитель отдела 
продаж Sunrise home – компании, 
занимающейся строительством 
и продажей недвижимости в 
Караганде. 

Люди сейчас ищут альтерна-
тивные варианты кредитования. 
«Население уже стало привы-
кать к отсутствию выгодных 
ипотечных программ и все чаще 
пользуется альтернативными 
вариантами – коммерческой 
ипотекой или партнерскими 
программами банков и застрой-
щиков, – делится Валентина 
Губарева и добавляет: – Также 
все большим спросом пользуется 

й

Застройщики 
корректируют планы

Снижение спроса вынуждает 
девелоперов в регионах коррек-
тировать свои планы.

«Застройщики стали строить 
меньше. В разговорах говорят: 
этот ЖК достроим, дай бог прода-
дим – и все, пока строить ничего 
не будем», – делится наблюдения-
ми о костанайском рынке Айгуль 
Сеитова.

«Застройщики пока строят, но 
тоже испытывают затруднения 
в продажах. Некоторые застрой-
щики скидывают по цене, чтобы 
быстрее продать», – рассказы-
вает о рынке Уральска Радмира 
Кушалиева. 

«Земельные участки под за-
стройку тоже не так активно 
сейчас продаются, как в пре-
дыдущем году. Раньше уходили 
прямо влет, хороший участок не 
стоял. Сейчас участки, которые 
продавались за неделю-две, стоят 
месяцами», – добавляет другой 
уральский риелтор. 

«Новых проектов не так много. 
Думаю, это связано с тем, что 
существующие в нашем городе 
сети исчерпали свои ресурсы 
для снабжения города теплом, 
светом и прочими коммуника-
циями», – считает Валентина 
Губарева из Караганды.

Кроме проблем с продажами 
и городскими коммуникациями 
на планы девелоперов в регио-
нах повлияла прокатившаяся по 
стране в 2022–2023 годах серия 
проверок строительных компа-
ний на наличие разрешительных 
документов. 

Так, в Караганде решением 
суда приостановлено строи-
тельство десяти ЖК, возводить 
которые начали без необходимых 

й В К

вать и вводить в эксплуатацию», 
– объясняет один из риелторов.

Цены 
приспосабливаются

«В сложившейся ситуации 
(сниженного спроса. – «Кур-
сив») радует одно: цены на не-
движимость становятся более 
адекватными», – считает риелтор 
Гульжауар Бадеева.

Вторичка стала дешевле в пяти 
из 17 областных центров РК, 
еще в двух цены не изменились, 
в остальных рост цен составил 
от 1,2 до 6,9%. Цены на новое 
жилье не поменялись или снизи-
лись в трех областных центрах, 
в 13 городах новостройки по-
дорожали на 1,4–5,5%, и лишь 
в Караганде рост цен превысил 
10% (+10,6% с начала года). 
Средние цены на новое жилье в 
областных центрах, по данным 
БНС РК, варьируются в диапазо-
не от 267 тыс. до 393 тыс. тенге 
за «квадрат». Самое бюджет-
ное жилье – в Актобе (267 тыс. 
тенге за 1 кв. м), Уральске (278 

) К (282 )

дерах новые административные 
центры: Конаев (468 тыс. тенге 
за 1 кв. м), Талдыкорган (416 
тыс.) и Семей (404 тыс.). А самую 
бюджетную вторичку можно ку-
пить в Кокшетау (293 тыс. тенге 
за 1 кв. м), Таразе (294 тыс.) и 
Туркестане (297 тыс.).

Будет хлеб – 
будут и продажи

В ближайшей перспективе 
представители регионального 
рынка жилья уповают лишь на 
деньги, вырученные казахстан-
цами от сбора урожая.

«Ситуация с уборкой в нашем 
зерносеющем Костанайском 
регионе очень сильно влияет на 
покупательский спрос. Как гово-
рится, нет хлеба – нет и песни», 
– говорит Айгуль Сеитова.

«Бизнесмены, занятые в сель-
скохозяйственном секторе, вкла-
дываются в жилье после сбора 
осеннего урожая», «Каждый 
сезон происходит одно и то же: 
люди заработали деньги и вкла-
дывают их в недвижимость», – 

й
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Чтобы выполнить ус-
ловия, поставленные в 
президентском указе об 
удержании цен на ГСМ 

мированию процесса покупки 
нефти для дальнейшей поставки 
на внутренний рынок, а также 
процесс реализации нефтепро-

Так держать
Какие механизмы помогают государству удерживать предельные цены  
на нефтепродукты в рознице

Страшно хочется летать
Что, кроме проблем со страховкой, мешает Air Astana летать в Россию
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Пресс-с лу жба Qazaq Air по-
обещала ответить редакции на 

  anatsA riA а ,еледен йещюуделс
– по мере возможности.

Мы написали запрос в ФНБ 
«Самрук-Казына», которая вла-
деет 100% акций Qazaq Air и 51% 
Air Astana, с просьбой пролить 
свет на ситуацию. К выходу но-
мера в печать ответа из ФНБ не 
последовало. 

Редакция за да ла вопросы 
и второму держателю акций 
Air Astana (49%)  – британской 
компании BAE Systems, которая 
занимается разработкой оборо-
нительных и аэрокосмических 
систем. Британцы также не от-
реагировали на запрос. 

Сотрудница, которая отвечает 
на телефонные звонки в при-
емной председателя Комитета 
гражданской авиации Талгата 
Ластаева, отказалась соеди-
нять журналиста с главой КГА. 
Представитель пресс-службы 
МИИР (куда входит КГА) посо-
ветовала задать вопросы напря-
мую авиакомпаниям. Редакция 

направила официальный запрос 
в госстурктуру, которая кури-
рует авиацию. Пока «Курсив» 
никаких комментариев от КГА 
не получил.

Перестраховщики 
решили перебдеть

В протоколах закупок группы 
Air Astana за 2021 год указано, 
что перевозчик решил закупить 
услуги добровольного страхова -
ния имущества у Jusan Garant. 
В компании пояснили, что эта 
страховка не имеет отношения 
к сложившейся ситуации, что 
дело в страховании авиацион-
ных рисков.

Обязательную и доброволь-
ную страховку авиарисков Air 
Astana закупала у страховой 
компании «Халык». Последняя 
на вопросы редакции не отве-
тила.

В компании Freedom Finance 
Insurance пояснили, что отече-
ственные авиакомпании страху-
ют свой парк у казахстанских 
страховщиков: «Последние, в 
свою очередь, перестраховыва-
ют данные риски у перестрахо-

вочных компаний (в большин-
стве своем зарубежных, в том 
числе находящихся в странах 
Европы), потому что в случае 
катастрофы выплаты окажутся 
слишком огромными для бюд-
жета одного страховщика». К 
примеру, как выяснили журна-
листы российского «Коммерсан-
та», средний лимит покрытия по 
европейским требованиям — до 
$600 млн за судно.

В договорах перестрахова-
ния, как правило, используются 
оговорки, то есть оговаривают-
ся случаи, когда перестрахо-
вочная защита не покрывается. 
«Среди этих исключений есть 
оговорка «о санкциях», соглас-
но которой перестраховщик 
не предоставляет покрытия 
и не несет ответственности в 
отношении любого убытка, ко-
торый возникнет в результате 
действия торговых и экономи-
ческих санкций и в стране, где 
действуют такие санкции. При-
остановление полетов в первую 
очередь связано с отсутствием 
перестраховочной защиты на 
территориях, где введены санк-

ции», – считают во Freedom 
Finance Insurance.

Поймают за хвост
Другой возможной причиной 

приостановки полетов в РФ 
Freedom Finance Insurance на-
зывает условия договоров, по 
которым в лизинг взяты борта. 
«Это выражается в том, что ли-
зингодатели могут потребовать 
вернуть взятые в лизинг самоле-
ты, если авиаперевозчик продол -
жит летать в Россию», – поясняют 
эксперты.

В своих документах Air Astana 
указывает: «На начало 2020 
года наш авиапарк состоял из 35 
воздушных судов (9 собствен-
ных и 26 арендованных) сле-
дующих типов: Boeing 767 (3), 
Boeing 757 (4), Airbus A320/321 
(18), Embraer E190-E1/E2 (10)». 
Своих арендодателей (лизинго-
дателей) компания в отчете не 
называет. Однако в информа-
ции о крупных сделках перевоз-
чик сообщает, что, к примеру, в 
2017 году она заключила сделку 
с AerCap Holdings B.V. (основана 
в США, со штаб-квартирой в 

Дублине) по операционному 
лизингу пяти воздушных судов 
типа Эмбраер Е190-Е2 на шесть 
лет. В том же году Air Astana 
«ударила по рукам» с японской 
SMBC Aviation Capital и взяла у 
нее в операционный лизинг три 

воздушных судна типа Airbus 
A320 NEO на шесть лет. 

Для российских перевозчиков 
уже перестали действовать до-
говоры перестрахования – это 
произошло после того, как Евро-
союз 26 февраля ввел санкции, 
запрещающие поставки, про-
дажу, лизинг, техобслуживание 
и страхование самолетов в РФ. 
По данным агентства Cirium, 
в лизинге у международных 
компаний находится более по-
ловины (55%) всего российского 
авиационного флота, или  515 са -
молетов. Среди лизингодателей 
«Аэрофлота» и других российских 
перевозчиков значатся AerCap, 
SMBC, которые дают в аренду 
борты и для Air Astana.

Кроме того, часть флота Air 
Astana зарегистрирована на 
острове Аруба – в самоуправ-
лялемом государственном обра-

зовании, которое входит в состав 
Нидерландов. О юрисдикции го-

  .4P – хателомас ан ыловмис тяров
Как ранее объясняла в СМИ Air 
Astana, «место прописки» также 
продиктовано  требованиями 
лизингодателей.

Самолеты Qazaq Air «помече-
ны» казахстанскими бортовыми 
знаками – UP.   «По состоянию 
на 31 декабря 2020 года ком-
пания эксплуатировала пять 
собственных воздушных судов», 
– указывает перевозчик в своем 
отчете.

 Два источника из авиацион-
ной сферы сообщили «Курси-
ву»: тот факт, что борты Qazaq 
Air принадлежат самой компа-
нии, позволил ей максимально 
быстро решить вопросы со стра-
ховкой. А вот прописка судов Air 
Astana в Арубе и иностранные 
лизингодатели поставили под 
вопрос полеты этой компании 
в Россию. Лизингодатели опаса-
ются, что РФ может присвоить 
их имущество в ответ на то, что 
самолеты российских компаний 
уже арестовывали за границей 
по требованию арендодателей. 

Фото: Depositphotos/lyazatretyakova
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БИЗНЕС И ВЛАСТЬ

НДС В МИРЕ И В КАЗАХСТАНЕ

СУММА НДС И ЕЕ ДОЛЯ ОТ ВСЕХ НАЛОГОВ
И ДОХОДОВ ГОСБЮДЖЕТА

ЕС-27

Страны – члены ЕАЭС и страны ЦА

Эстония 20%

Дания 25%

Швеция 25%

Армения 20%

Беларусь
до

20%

Туркменистан 15%

Таджикистан 15%

Кыргызстан 12%

Россия 20%

Финляндия 24%

2018

2019

2020

2021

2022

26% 19%

29% 21%

30% 17%

26% 18%

28% 21%

2 034
млрд тенге

2 693
млрд тенге

2 533
млрд тенге

2 808
млрд тенге

4 226
млрд тенге

НДС %, налоги %, доходы

Источник: Минфин РК 

Кабмин намерен повы-
сить ставку НДС с 12
до 16%, чтобы сократить 
трансферты в бюджет 
из Нацфонда. Бизнес 
против этого, поскольку 
считает, что более высо-
кая ставка приведет
к росту инфляции 
и снижению деловой 
активности.

Аскар МАШАЕВ 

В первой декаде сентября 
Министерство национальной 
экономики РК опубликовало 
консультативный документ ре-
гуляторной политики к проекту 
Налогового кодекса. Из логики 
документа следует, что кабмин 
планирует увеличить ставку 

НДС, а также снизить порог обо-
рота, по достижении которого 
бизнес платит этот налог. Но в 
нем не указаны новые значения 
ставки НДС и порога по ней. Дис-
куссия, начавшаяся между вла-
стью и бизнесом после появле-
ния документа, сосредоточилась 
вокруг значения будущей ставки 
НДС. Выяснилось, что министер-
ство планирует повысить ставку 
с нынешних 12 до 16% к началу 
2025 года. На этом фоне ничего 
не было сказано о планируемых 
значениях нового порога для 
постановки на учет по НДС.

Аргументы властей, доказыва-
ющие рациональность повыше-
ния ставки НДС, строятся на двух 
предпосылках. Первая – «ставка 
НДС в Казахстане является одной 
из самых низких в мире, тогда как 
в России, Беларуси, Армении –

20%, в странах ОЭСР – доходит 
до 27%». Вторая – «собираемость 
налога находится на низком 
уровне». 

Власти планируют повысить 
ставку, чтобы увеличить доход-
ную часть бюджета. По оценке 
вице-министра нацэкономики 
РК Азамата Амрина, если до-
вести ставку НДС до 16%, это 
принесет казне дополнительные 
2,0–2,4 трлн тенге. По мнению 
Амрина, этот объем заместит це-
левые трансферты из Нацфонда, 
которые в последние годы уста-
новились на уровне 2 трлн тенге.

На возражение бизнеса, что 
с ростом ставки НДС вырастет 
и налоговая нагрузка, Амрин 
напомнил, что речь идет о кос-
венном налоге, который не 
включается в коэффициент 
налоговой нагрузки. «Мы не 

трогаем бизнес вообще, это 
только конечный потребитель», 
– заявил он. Более того, он 
считает, что реформа поможет 
отечественному бизнесу, для 
чего привел в качестве примера 
российский импорт. 

Российский производитель по-
лучает возврат НДС на величину 
экспорта. Поскольку там ставка 
НДС достигает 20%, то разница 
доходит до 8 п. п., и эти деньги, 
по мнению Амрина, могут пойти, 
например, на маркетинговые 
мероприятия – покупку лучших 
полок в ретейле. «Реклама, смо-
трите, демпинг в конце концов, 
то есть снижение цены. Соответ-
ственно, наш товар становится 
конкурентным», – заявил Амрин. 
Следуя его логике, при повыше-
нии ставки НДС в Казахстане до 
16% разница между значениями 

ставки сокращается с 8 до 4 п. п., 
соответственно, уменьшаются 
ресурсы у российского импор-
тера, позволяющие ему воздей-
ствовать на рынок РК. 

Казахстанский бизнес, однако, 
видит больше минусов от повы-
шения ставки НДС. Председатель 
президиума НПП «Атамекен» 
Раимбек Баталов, сославшись 
на расчеты организации, заявил, 
что «повышение ставки НДС 
приведет не только к инфляции, 
но и к снижению темпов роста 
ВВП в реальном выражении на 
1% в год». 

Ерканат Маканов, зампред 
Союза машиностроителей Ка-
захстана, объяснил негативные 
эффекты на примере своей от-
расли. НДС – косвенный налог, 
который бизнес не платит на-
прямую, но поскольку машино-

За четыре пункта
Планы повышения ставки НДС разделили бизнес и власть

строители зависят от импортных 
комплектующих, то увеличение 
ставки приведет к изъятию обо-
ротных средств из бизнеса. «К 
сожалению, машиностроение 
на сегодняшний день «теряет» 
порядка 50–60% на материалы, 
комплектующие. Мы их импор-
тируем. И мы платим сразу НДС», 
– заявил он. 

Аргумент против высказали и 
энергетики. По мнению директо-
ра департамента анализа рынка 
и законодательных инициатив 
KEGOC Дархана Ахметова, сле-
дом за повышением ставки НДС 
вырастут расходы компании и 
тарифы для конечных потреби-
телей. «Себестоимость электро-
энергии, как вы знаете, заложена 
в стоимость многих товаров и 
услуг», – сказал Дархан Ахметов. 

НДС в РК был введен в 1992 
году с первоначальной ставкой 
28%. С тех пор ставка только 
снижалась, последний раз в 
январе 2009-го – до 12%. В 2015 
году первый президент РК Нур-
султан Назарбаев предложил 
заменить НДС налогом с продаж, 
но его инициатива не была реа-
лизована. 

Страны мира, распределенные по уровню 
реальных ставок на середину

октября 2024 года, ед.

Источник: расчеты Kursiv Research по данным CBRates.com, статагентств, 
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ВСЕ, ВЕЗДЕ И СРАЗУ

Приложение к республиканскому деловому еженедельнику «Курсив»

Какой вклад в нацэкономику Казахстана вносит 
развитие цифровых экосистем?
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Все в большем количестве стран 
динамика потребительских цен 
находится в пределах целевого 
уровня, который находится в 
диапазоне между 2% (преиму-
щественно развитые экономи-
ки) и 5% (развивающиеся). 

По состоянию на середину 
октября 2024 года реальные 
ставки в мире продолжали сни-
жаться. С июля этого года толь-
ко 4 регулятора из 82 решились 
на повышение учетных ставок, 
42 – в их числе и Нацбанк РК – 
как минимум один раз за три 
мес яца приня ли решение о 
сокращении ставки. 

Медианное значение по ре-
альным ставкам выборки из 82 
экономик в октябре 2024 года 
осталось на июльском уровне 
– 2,2%. В группе экономик, вхо-
дящих в G20 и ОЭСР, медианная 
реальная ставка составила 2,2% 
(в июле 2024 года – 2,1%), в про-
чих экономиках – 2,4% (2,7%).

В первой группе (ОЭСР + G20) 
средняя реальная ставка оста-
ется в зоне отрицательных зна-
чений, к октябрю поднявшись 
до –3,0% (–6,2% в минувшем 
июле) на фоне замедления инф-
ляции и поддержания жесткой 
ДКП в Турции. Максимальные 
реальные ставки сохраняются в 
РФ (10,4%), где на протяжении 
последних месяцев продолжа-
ла набирать темп инфляция, а 
ЦБ оперативно реагировал на 
ценовое ралли, а также в Бра-
зилии (6,3%) и Мексике (5,9%). 
Наиболее низкие значения со-

храняются в стране с гиперин-
фляцией – Аргентине (–169%), 
но также в странах с сильным 
историческим дефляционным 
трендом – Японии (–2,75%) и 
Швейцарии (0,2%). 

В крупнейших экономиках 
мира начался цикл снижения 
ставок. Банк А нглии нача л 
смягчение ДКП еще в июле 
(ставку снизили на стандарт-
ный шаг ДКП – 25 б.п. – до 5,0%), 
причем решение далось управ-
ляющим регулятора непросто: 
за снижение проголосовали 
пять членов Комитета по ДКП 
из девяти. В сентябре ставку 

снизили два главных мировых 
центробанка – ФРС и ЕЦБ, но 
уже более решительно. Аме-
риканский регулятор пошел 
на снижение сразу на 50 б.п., 
до 5,0%. Европейцы сократили 
стоимость заимствований в 
рамках основного механизма 
финансирования на 60 б.п., до 
3,60%. На решение этих ЦБ по-
влияло возвращение инфляции 
к комфортному уровню в 2% 
г/г: в США по итогам сентября 
инфляция составила 2,4% г/г, 
августовский рост цен в евро-
зоне не превысил 2,2%.  

В группе экономик за преде-
лами G20 и ОЭСР смягчение 
ДКП шло более отчетливо. Хотя 
в топ-3 по мягкости ДКП нахо-
дятся страны с высокой инфля-
ций (Ангола, Малави, Нигерия), 
всего у семи юрисдикций из 52 
наблюдаются отрицательные 
реальные ставки, еще у 19 ре-
альная ставка не превышает 
2%. Наиболее жесткая моне-
тарная политика наблюдается 
в Мозамбике (реальная ставка 
10,75%), Пакистане (10,6%), 
Шри-Ланке (8,75%). В первых 
двух странах двузначная инф-
ляция, на Шри-Ланке искажа-
ющее влияние на восприятие 
инфляционной динамики ока-
зывает высокая база минувшего 
года. 

Мягкости конец
По состоянию на середину 

октября реальная ставка в Ка-
захстане находилась на уровне 
5,95% против 5,65% по итогам 
июля. Этот показатель на про-
тяжении последних 12 месяцев 
устойчиво выше 5%. В октябрь-
ском обзоре РК попала в топ-10 
группы по уровню реальной 
ставки. 

На засе дании 11 ок тября 
этого года Комитет по ДКП 
Нацбанка РК решил оставить 
значение базовой ставки без из-
менений: 14,25% с диапазоном 
в +/– 1 п.п. Такое же решение 
регулятор принял в сентябре. 
Последнее снижение ставки 
произошло в июле этого года. 

В НБ РК объясняет свою по-
зицию стандартным набором 
аргументов. Во-первых, инфля-
ция по итогам сентября 2024-го 
оказалась все еще существенно 
выше таргета: в 8,3% по итогам 
сентября при цели в 5%. Ука-
зывает НБ РК и на динамику 
месячной инфляции, которая 
оказалась выше среднеистори-
ческого значения (0,4% против 
0,3%). «Показатели общей и 
базовой инфляции с учетом 
поправки на сезонность фор-
мируются выше уровней, на-
блюдавшихся в период весны и 
начала лета», – указывают в НБ. 

Второй фактор – рост инфля-
ционных ожиданий населения 
и экспертов. Третий – рост цен 

на продовольствие, который 
произошел в сентябре. НБ РК 
отмечает, что индекс FAO вырос 
в отношении всех включенных 
в него товаров. Показатель 
действительно прибавил 3,1%, 
достигнув отметки в 122,4 пун-
кта. Такого месячного темпа 
индекс не показывал с марта 
2022-го. Но на этот раз продо-
вольственные цены отражают 
не всплеск геополитической 
напряженности, а опасения 
относительно пред ложения 
зерновых и сахара из-за засухи 
в Бразилии, США и других стра-
нах-экспортерах. Четвертый 
фактор – высокая инфляция в 
России и повышение ставки ЦБ 
РФ до 19%, причем регулятор 
не намерен на этом останав-
ливаться. 

«Проинфляционные риски 
сохраняютс я, – отмечают в 
НБ РК. – Со стороны внешней 
среды они обусловлены более 
высокой инфляцией в России 
и повышением мировых цен на 
продовольствие, во внутренней 
среде – продолжением роста та-
рифов ЖКУ, сохранением устой-
чивого внутреннего спроса при 
фискальном стимулировании, 
незаякоренных инфляционных 
ожиданиях и положительной 
динамике роста потребитель-
ского кредитования». Это за-
ставляет регулятор поддержи-
вать умеренно жесткую ДКП. 

При прочих равных
Несмотря на убедительность 

доводов НБ РК, есть несколько 
деталей, на которые хотелось 
бы обратить внимание. Регуля-
тор говорит о сохранении уме-
ренно жесткой ДКП, но если 
ориентироваться на значение 
реальной ставки, то произошло 
даже некоторое ужесточение 
монетарной политики, которая 
находится на одном из самых 
высоких среднегодовых уров-
ней со старта инфляционного 
таргетирования в 2016 году. 

Нацбанк напоминает, что 
инфляция находится выше тар-
гета: в цель по инфляции мы, к 
сожалению, не можем попасть 
с начала пандемии, однако это 
не мешало время от времени 
снижать казахстанскую вер-
сию учетной ставки. 

Важный довод в пользу со-
хранения умеренно жесткой 
ДКП – стабильно высокая ба-
зова я инфл яц и я. Од на ко в 
релизе регулятора этот вопрос 
не дета лизирован. Базова я 
инфляция по итогам сентября 
состави ла 7,6% (показатель 
сохраняется второй месяц под-
ряд), и на протяжении многих 
месяцев этот устойчивый ком-
понент инфляции находится 
ниже значений динамики по-
требительских цен в целом. 
Для сравнения: в США цикл 
снижения ставки запущен при 
значениях базовой инфляции, 
превышающих композитный 
показатель (3,3% против 2,4%). 

Не распространяется НБ РК 
и об эффекте жесткой ДКП на 
ставки, по которым розница и 
корпоративный сектор привле-
кают заемное финансирова-
ние. По итогам августа ставки 
возна г ра ж дени я по к ре ди-
там, выданным БВУ субъектам 
предпринимательства, вырос-
ли со средних 19,3 до 19,5%, 
причем наиболее заметна я 
прибавка отмечается по дол-
госрочным заимствованиям 
малых (+0,7 п.п.) и крупных 
компаний (+1,8 п.п.). Ставки 
по потребительским кредитам, 
менее чувствительные к изме-
нению монетарных условий, в 
августе не изменились – 19,7%: 
рост ставок по краткосрочным 
займам компенсировало сни-
жение ставок по долгосроч-
ным. 
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Источник: CBRates.com, центральные банки 
и статагентства стран* Месяц, в котором зафиксирована инфляция.
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10%

5%

0%

–5%

–10%

–15%

–20%

10,40%

6,33%

3,86%

2,20%
1,45%0,20%

3,00%

–169,00%

2,75%

Распределение 
реальных ставок

в группе прочих стран

Источник: расчеты Kursiv Research по данным 
CBRates.com, статагентств, ЦБ стран

5%

0%

–5%

–10%

10%

15%

10,75%

2,53%

2,40%

–7,90%

–10,43%

–4,90%

Распределение стран мира по уровню реальных 
ставок в разные периоды, ед.

Источник: расчеты Kursiv Research по данным CBRates.com, статагентств, ЦБ стран

ОЭСР и G20 Прочие

Июль, 2024

Отрицательная реальная ставка Положительная реальная ставка

Октябрь, 2024 Июль, 2024 Октябрь, 2024

4
2

26

43 44

40

50

30

20

10

0

8 7

28

В другую сторону
Почему Нацбанк Казахстана сохраняет жесткую ДКП, 
когда в мировой экономике продолжается ставкопад?
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БИЗНЕС И ВЛАСТЬ

В августе 2024 года прави-
тельство Казахстана опублико-
вало проект республиканского 
бюджета на 2025–2027 годы. К 
сожалению, там не выделены 
капитальные затраты казны, но 
косвенные показатели указыва-
ют, что в пределах одного-двух 
лет не стоит ждать взрывного 
роста продуктивных трат. 

Самокритика 
о развитии

На сокращение бюджета раз-
вития периодически обращают 
внимание не только независи-
мые экономисты – нередко и 
в аналитических документах, 
публикуемых госорганами, про-
скальзывает критика по этому 
поводу. 

Приведем фрагмент из заклю-
чения Высшей аудиторской пала-
ты (ВАП) к отчету правительства 
об исполнении республиканско-
го бюджета за 2020 год. «По эко-
номическому содержанию, как 
и прежде, львиную долю – 61% –
занимают текущие расходы. 
Лишь 15% приходится на бюд-
жеты развития и иные расходы, 
оказывающие непосредственное 
влияние на развитие экономики: 
строительство/реконструкция 
объектов, создание/развитие ин-
формационных систем, целевые 
трансферты на развитие регио-
нам, кредитование, субсидиро-
вание», – следует из документа. 

По оценке авторов отчета, это 
не позволяет покрыть имею-
щуюся потребность в обновле-

нии социальной и инженерной 
инфраструктуры, обеспечить 
внедрение новых технологий 
и создание высокоемких про-
изводств, завершить цифрови-
зацию экономики. В бюджет 
развития авторы отчета ВАП за 
2020 год включили расходы на 
капитальные расходы, обслужи-
вание долга, субсидии, бюджет-
ные кредиты и приобретение 
финансовых активов. 

Авторы аналогичного доку-
мента за 2021 год отмечают 
тренд на сокращение бюджета 
развития, но с одной поправкой: 
они считали бюджет развития 
по-другому. К нему были от-
несены капитальные затраты, 
расходы на бюджетные инве-
стиционные проекты, целевые 
трансферты на развитие. В этом 
документе указано, что «расхо-
ды, непосредственно влияющие 
на экономику или бюджеты 
развития, в 2021 году составили 
1,4 трлн тенге, или 9% в общем 
объеме всех расходов». 

Летом 2024 года после продол-
жительной подготовки и актив-
ного обсуждения с экспертами 
был принят Национальный план 
развития Казахстана до 2029 за 
подписью главы государства. 
Авторы этого документа также 
обратили внимание на проблему 
сокращения продуктивных рас-
ходов в ретроспективе предыду-
щих десяти лет, но за базу расче-
тов взяли капитальные расходы 
государственной казны, которая 
объединяет республиканский 

и местные бюджеты без учета 
взаимопогашаемых операций 
между ними. 

«В последние годы также уста-
новилась тенденция к искаже-
нию приоритетов государствен-
ных расходов в пользу наращи-
вания текущих затрат. В итоге 
производительные затраты в 
форме бюджета развития снизи-
лись с 12,5% в 2013 году до 9,2% 
в 2022-м», – следует из Нацплана 
РК – 2029. Однако разработ-
чики документа, содержащего 
стратегические замыслы того, 
как должна развиваться страна 
в следующие пять лет, не стали 
предлагать план действий, чтобы 
переломить ситуацию. 

Медленное 
затухание 

Поскольку в официальных 
документах встречается разная 
методология формирования 
бюджета развития, следует дого-
вориться о терминах. Минфин РК 
регулярно публикует статистику 
исполнения республиканского 
бюджета, в которой данные 
представляются в различных раз-
резах, один из них – исполнение 
республиканского бюджета по 
экономической классификации 
расходов, где траты казны в том 
числе представлены как «теку-
щие» и «капитальные». 

Kursiv Research собрал стати-
стику по капитальным затратам 
республиканского бюджета, 
приняв эти данные в качестве 
бюджета развития. 

Несколько наблюдений из фак-
тического исполнения респуб-
ликанской казны за последние 
десять лет. Самое главное наб-
людение, и оно соответствует 
вышеприведенным выдержкам 
из официальных документов 
госорганов, – доля бюджета раз-
вития сокращается. 

За последние десять лет, с 2014 
по 2023 год, доля капитальных 
затрат в структуре республикан-

ского бюджета сократилась с 15 
до 11%. Откат начался в 2015 
году и продолжался в следующие 
три года. 

В 2015 году казахстанская эко-
номика находилась не в лучшей 
форме из-за двукратного обвала 
нефтяных цен и негативных 
последствий, вызванных анти-
российскими санкциями. Тогда 
текущие расходы выросли на 
8%, в то время как капзатраты 
сократились на 23%.

В следующем году экономика 
РК продолжила испытывать по-
следствия затянувшегося спада 
нефтяных цен, а также слабого 
внутреннего спроса после одно-
моментной девальвации тенге 
в августе 2015-го. На этом фоне 
объем продуктивных затрат по 
итогам 2016 года остался на 
прежнем уровне, тогда как рас-
ходы на обеспечение текущих 
расходов выросли на 20%. 

Экономика Казахстана восста-
новилась в 2017 году. На этом 
фоне бюджет развития увели-
чился на 17%, но еще быстрее 
выросли текущие затраты – сразу 
на 37%. В следующем году стати-
стика Минфина РК зафиксиро-
вала общее сокращение затрат 
республиканского бюджета, в 
структуре которого капзатраты 
сократились на 16% против
13%-ного падения текущих рас-
ходов.

В проанализированном деся-
тилетнем периоде впервые ка-
питальные затраты начали расти 
быстрее, чем текущие расходы 
в структуре республиканского 
бюджета, в последние четыре 
года. Главное отличие в том, 
что рост капитальных затрат, 
хоть и незначительный, начался 
в кризисном 2020-м и продол-
жился в следующем году, когда 
экономика РК еще испытывала 
негативный эффект от пандемии 
коронавируса. 

В 2020–2021 годах средний 
прирост капзатрат был суще-

ственным – в пределах 15%, но 
разрыв в пользу бюджета разви-
тия был минимальным и не пре-
вышал 1%. В следующие два года 
капитальные затраты росли опе-
режающими темпами, в среднем 
они прибавили 40%, тогда как 
текущие расходы увеличились на 
21%. Столь высокий темп был за-
фиксирован на фоне рекордных 
изъятий из Нацфонда РК.

За десять лет структура капи-
тальных затрат изменилась не 
сильно. В 2014 году капзатраты 
на развитие в структуре всех 
капитальных затрат республи-
канского бюджета занимали 
68%, траты на приобретение ос-
новных средств, нематериальных 
и биологических активов – 20%, 
на капитальный ремонт основ-
ных средств – 12%. По итогам 
2023 года капитальные затраты 
распределились в следующей 
пропорции: доля капзатрат на 
развитие составила 68%, приоб-
ретение основных средств, не-
материальных и биологических 
активов – 25%, капитальный 
ремонт – 7%.

Поскольку исторически в 
структуре всех капитальных 
затрат РБ преобладает доля кап-
затрат на развитие, разберем, 
на что они идут. В 2014 году на 
строительство дорог было потра-
чено 59% капзатрат на развитие, 
32% – на строительство новых и 
реконструкцию имеющихся объ-
ектов. В 2023 году соотношение 
изменилось: 83% капзатрат на 
развитие ушло на строитель-
ство новых и реконструкцию 
имеющихся объектов, 14% – на 
строительство дорог. 

Обвал инвестиций 
В конце августа текущего года 

Минфин опубликовал проект 
республиканского бюджета (РБ) 
на 2025–2027 годы. В отличие от 
предыдущего законопроекта в 
текущем капитальные затраты 
не были выделены, что затрудня-

ет анализ дальнейшей динамики 
затрат казны на развитие. 

В то же время документ содер-
жит статистику по бюджетным 
инвестициям, финансируемым 
за счет республиканской казны, –
они по экономическому смыслу 
близки к капитальным затра-
там. Если в первом случае речь 
идет о канале распределения, то 
во втором – об экономической 
классификации.

Сумма бюджетных инвестиций 
на следующий год запланирова-
на в размере 1,9 трлн тенге. Из 
них наибольшую долю забирает 
программа в рамках нацпроекта 
«Комфортная школа», и это 771,8 
млрд тенге. 

Значительная сумма получа-
ется, если сложить разные про-
граммы, направленные на строи-
тельство дорог, но объединенные 
под одним администратором 
бюджетных расходов, – по линии 
Министерства транспорта РК это 
порядка 320 млрд тенге. Из них 
наибольшая сумма фиксируется 
по программе развития автомо-
бильных дорог республиканского 
значения (181 млрд тенге). 

Между тем в проекте РБ на 
2025–2027 годы заложено рез-
кое сокращение бюджетных 
инвестиций. В 2026 году – до 348 
млрд тенге, в 2027 году – до 153 
млрд тенге. 

В следующей версии бюджета 
значения могут вырасти: никто 
не гарантирует, что строитель-
ство новых и реконструкция 
имеющихся объектов не затя-
нется, а это потребует дополни-
тельных вливаний, более того, в 
следующем году правительство 
может инициировать новый 
масштабный инвестпроект. Но 
обозначенный в документе тренд 
указывает как минимум на пес-
симистические настроения в 
кабмине по поводу создания 
условий для взрывного роста 
продуктивных затрат в средне-
срочной перспективе.

Бюджет с минимальным развитием 
Правительство тратит все меньше на улучшение национальной экономики

Динамика капзатрат и текущих расходов в РБ
за последние десять лет, % 
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Все затраты Текущие затраты Капзатраты

45%

30%

15%

0%

–15%

–30%
2014 2016 2018 2020 2022

Объем капзатрат и доля в затратах РБ 

Источник: Минфин РК

Объем капзатрат, млрд тенге Доля в РБ, % (правая шкала)

2 500

2 000

1 500

1 000

500

0

15%

12%

9%

6%

3%

0%
2014 2016 2018 2020 2022

Структура капзатрат по направлениям, %

Источник: Минфин РК

100%

75%

50%

25%

0%
2014 2016 2018 2020 2022

Капзатраты на развитие Капремонт ОС Приобретение ОС

В последние несколько лет выросли затраты казны 
на простое содержание государства – выплаты по 
долгам, прямые денежные трансферты, заработную 
плату, пенсии и стипендии. Одновременно с этим 
сокращаются капитальные затраты, которые долж-
ны положительно влиять на экономический рост. 
Из-за «подъемной силы» этих затрат их еще называ-
ют продуктивными, или бюджетом развития.

Аскар МАШАЕВ

Kursiv Research
Report

Иллюстрация: Илья Ким
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БАНКИ И ФИНАНСЫ

СТРУКТУРА ДОЛГОВОЙ НАГРУЗКИ BEREKE BANK, млрд тенге
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Власть ушла, деньги остались
> стр. 1

В контексте двусторонних отно-
шений сделку в холдинге оха-
рактеризовали как «важный шаг 
в укреплении экономического 
сотрудничества, свидетельству-
ющий о долгосрочных инвести-
ционных намерениях катарской 
стороны в Казахстане». 

Сумму сделки «Байтерек» 
умолчал, впрочем, Lesha Bank 
раскрыл ее еще в мае, проинфор-
мировав Катарскую фондовую 
биржу о том, что заплатит за 
Bereke 65 млрд тенге. На момент 
заключения договора эта сумма 
была эквивалентна $145 млн, но 
после этого нацвалюта ослабла 
с 447 до 487 тенге за доллар, и 
при текущем обменном курсе 
Bereke подешевел бы до $133 
млн. Как только стала известна 
цена сделки, многие наблюда-
тели (а также отдельные проф-
участники) обратили внимание, 
что она составляет лишь 39,8% от 
собственного капитала банка по 
балансу (подробнее см. материал 
«Операция «Береке» в №19 от 
30.05.2024).

В тот же день, 8 октября, из 
совета директоров Bereke вышли 
два представителя «Байтерека», 
а сам банк утратил статус ква-
зигосударственного и превра-
тился в дочерний иностранный. 
Новый акционер своих людей в 
СД еще не ввел, поэтому сейчас 
там осталось четыре человека: 
три независимых директора 
и председатель правления. В 
исполнительном органе, состоя-
щем из трех членов, изменений 
пока не произошло. Как сообщил 
Bereke, Lesha Bank назначит 
новый состав СД, «куда войдут 
представители акционера и не-

зависимые директора». «Задача 
банка и менеджмента – наладить 
максимально эффективное вза-
имодействие с СД», – отметили 
в Bereke.

По информации банка, во-
прос ребрендинга на повестке 
не стоит и текущее название 
фининститута будет сохранено. 
Говоря о стратегии, в Bereke со-
общили, что «на данный момент 
нет планов по внесению в нее 
каких-либо изменений». «Банк 
определил для себя целевые 
сегменты, каналы и продукты, в 
которых планирует развиваться 
и конкурировать за долю рынка. 
Нам также необходимо стремить-
ся к бенчмаркам по внутренней 
эффективности. Далее совместно 
с Lesha мы планируем обсудить, 
в каких направлениях мы можем 
использовать возможную синер-
гию с акционером и катарским 
бизнесом в целом», – рассказали 
в Bereke.

По мнению действующего 
руководства, докапитализация 
банку сейчас не требуется, ибо 
он «имеет необходимый запас 
собственного капитала и со-
блюдает все пруденциальные 
нормативы». Отдельно в банке 
прокомментировали судьбу 
депозитов, размещенных дочер-
ними компаниями «Байтерека» 
для поддержания ликвидности 
Bereke. «Банк демонстриру-
ет стабильное и устойчивое 
фондирование на рыночных 
условиях, получая средства как 
от юридических, так и физиче-
ских лиц. Средства, поступаю-
щие от квазигосударственных 
организаций, размещены по 
рыночным ставкам и будут 
сохранены до истечения срока 
догов ора.  Никакого выв о-

да средств в связи со сменой 
акционера не предвидится», 
– уверенно заявили в Bereke. 
В этой связи «Курсив» решил 
изучить, сколько квазигосу-
дарственных денег находится 
в банке, который больше не яв-
ляется квазигосударственным, 
и как долго они там собираются 
пролежать. 

«Курсив» сравнил структуру 
обязательств Bereke на начало 
2023 года (первая подробная 
отчетность по МСФО, после того 
как «Байтерек» 1 сентября 2022 
года выкупил банк у российского 
Сбера) и на середину 2024 года 
(последняя доступная отчетность 
с примечаниями). Понятно, что 
сразу после приобретения Сбера 
у государства не было никаких 
других вариантов, кроме как на-
качивать приемную «дочку» гос-
финансами. Рыночные клиенты 
объективно не понесли бы день-
ги в банк, который находится под 
санкциями, лишен возможности 
проводить валютные операции и, 
будучи отключенным от между-
народных платежных систем, не 
может обслуживать карточки. 
Санкции с Bereke сняли в марте 
2023-го, валютные операции 
были восстановлены в конце 
июня, в этом же месяце банк по-
лучил международный рейтинг 
от Fitch, переподключение к 
Mastercard и Visa произошло в ав-
густе и октябре соответственно. 
Таким образом, прошлой осенью 
банк вернул себе конкурентоспо-
собность с точки зрения возмож-
ности предоставлять клиентам 
услуги, к которым они привыкли 
и в которых они нуждаются.

Как видно из инфографики, за 
последние 1,5 года банку удалось 
прилично нарастить объем де-

нег, привлеченных от рыночных 
клиентов. Остатки на текущих 
счетах и вкладах юрлиц, не аф-
филированных с государством, 
увеличились за рассматривае-
мый период на 194% (до 379 млрд 
тенге), розничный портфель – на 
152% (до 528 млрд тенге). По-
скольку в целом обязательства 
Bereke росли медленнее двух 
вышеперечисленных сегментов 
(+33%), доля последних в дол-
говой нагрузке банке поднялась 
для несвязанных клиентов-юр-
лиц с 8,3% (на 1 января 2023-го) 
до 18,3% (на 1 июля 2024-го), 
для физлиц – с 13,5 до 25,5% 
соответственно.

Что касается фондирования от 
связанных сторон (объемы кото-
рого, как утверждают в Bereke, 
будут сохранены до истечения 
договорных сроков), то его вес 
в долговой нагрузке банка хоть 
и снизился с 53,1 до 40,2%, но 
продолжает находиться на оче-
видно высоком уровне. Впрочем, 
теперь, когда Bereke стал «доч-
кой» иностранного банка, ква-
зигосударственные деньги для 
него больше не считаются ресур-
сами, полученными от связанных 
источников. Показательно, что в 
абсолютном выражении объем 
средств, вложенных в Bereke 
субъектами квазигосударствен-
ного сектора, за последние 1,5 
года практически не изменился: 
на начало 2023-го он составлял 
827 млрд тенге, спустя год про-
изошло небольшое снижение до 
773 млрд, однако в течение пер-
вой половины 2024 года объем 
госфондирования «восстановил-
ся» до 833 млрд тенге.

Вклады
Более половины этой суммы 

(426 млрд тенге на 1 июля этого 
года) приходится на депозиты 
материнской организации и ком-
паний, находящихся под общим 
контролем (повторимся, форму-
лировки о «родстве» и связанно-
сти игроков относятся к периоду 
до закрытия сделки с Lesha). В 
группе «Байтерек» на поддерж-
ку ликвидности родственного 
банка, можно сказать, скидыва-
лись по возможности. Вклад (в 
прямом и переносном смысле) 
самого НУХ на начальном этапе 
составлял 200 млрд тенге, сейчас 
он снизился до 70 млрд (скорее 
всего, за счет конвертации депо-
зитного инструмента поддержки 
в облигационный).

Банк развития Казахстана 
(БРК) и его дочерний Фонд раз-
вития промышленности (ФРП) 
сообща наскребли 80 млрд тен-
ге. Их вложения в Bereke были 
интересным образом структури-
рованы. ФРП в августе 2022-го 
(накануне завершения сделки 
со Сбером) открыл вклад в БРК 
на сумму 30 млрд тенге (под 10% 
годовых на 1,5 года). БРК от себя 
добавил еще 50 млрд тенге и по-
ложил все это на депозит в Отба-
сы. Последний присовокупил еще 

находящиеся под общим контро-
лем, держали в банке 355 млрд 
тенге. Таким образом, источники 
происхождения еще 150 млрд 
тенге нам установить не удалось. 
Гипотетически это могут быть 
компании «Самрук-Казыны» и 
структуры Нацбанка. Напри-
мер, судя по отчетности Bereke, 
Нацбанк там тоже относят к 
«компаниям под общим контро-
лем», поскольку обязательства 
Bereke перед Казахстанским 
фондом устойчивости («дочка» 
Нацбанка, оператор ипотечной 
программы «7-20-25») указаны 
в разделе операций со связанны-
ми сторонами.

Облигации
Со второй половины 2023 года 

Bereke начал активно размещать 
облигации, и держателями этих 
бумаг были и являются исклю-
чительно связанные стороны 
(на инфографике видно, как зер-
кально меняются обязательства 
банка по вкладам аффилирован-
ных юрлиц и по облигационному 
долгу). За это время банк провел 
на KASE семь удачных размеще-
ний (а еще было одно странное и 
неудачное), каждое на сумму 100 
млрд тенге, и каждый раз у бумаг 
был единственный покупатель. 
Два выпуска уже погашены, два – 
досрочно выкуплены. Обратный 
выкуп состоялся в конце августа 
2024 года и в тот же день прошло 
два новых размещения. Доход-
ность к погашению по обратно 
выкупленным бондам состав-
ляла 15,84 и 15,55% годовых. 
Доходность по новым бумагам 
почти на два процентных пункта 
ниже (13,95 и 13,90% годовых). 
Облигации выпущены на три и 
два года соответственно, то есть 
будут находиться в обращении 
до августа 2027 и 2026 года. Еще 
одно размещение состоялось в се-
редине июля, эти бумаги имеют 
доходность к погашению 13,85% 
и будут обращаться ровно год.

Ранее «Байтерек» отказался 
раскрывать «Курсиву» поку-
пателя (или покупателей) всех 
этих облигаций, сославшись на 
закон о РЦБ, согласно которому 
информация о владельцах эмис-
сионных ценных бумаг является 
коммерческой тайной. Впрочем, 
можно предположить, что в 
бонды вкладывался сам мате-
ринский холдинг. Например, в 
консолидированной отчетности 
«Байтерека» за 2023 год (раздел 
«События после отчетной даты») 
сказано, что 31 марта 2024 года 
«холдинг погасил облигаций 
BERKb14» (орфография сохра-
нена. – «Курсив») на сумму 100 
млрд тенге. Либо формулировка 
«погасил облигаций» некор-
ректна, либо холдинг действи-
тельно их погасил вместо эми-
тента. Так или иначе, указанный 
торговый код принадлежит одно-
му из облигационных выпусков 
Bereke (размещены 1 сентября 
2023-го сроком на 7 месяцев с 
доходностью к погашению 16% 
годовых), и 1 апреля текущего 
года банк уведомил биржу, что 
погасил эти бумаги, в том числе 
выплатив единственное купон-
ное вознаграждение в размере 
8,8 млрд тенге. Любопытно, что 
в той же консолидированной 
отчетности «Байтерека» за 2023 
год в главе «Инвестиционные 
ценные бумаги» отсутствует 
какая-либо информация о по-
явлении облигаций Bereke в ин-
вестпортфеле холдинга.

20 млрд тенге и сформированную 
круглую сумму (100 млрд тенге) 
направил уже конечному адре-
сату целевой поддержки в лице 
Bereke. В феврале этого года (спу-
стя 1,5 года после размещения, 
как и было прописано в согла-
шении) Bereke вернул 100 млрд 
тенге Отбасы, в свою очередь 
Отбасы вернул 80 млрд тенге БРК, 
а на оставшиеся 20 млрд открыл 
новый вклад в Bereke. БРК возвра-
щенные деньги у себя не оставил, 
а снова положил их в Bereke, 
только на этот раз уже напрямую 
(без посредничества Отбасы). 

Казахстанская жилищная ком-
пания (КЖК) и фонд «Даму» 
изыскали каждый по 50 млрд 
тенге. Во всех случаях «дочки» 
«Байтерека» изначально разме-
щали вклады на 18 месяцев (до 
26 февраля 2024 года), затем 
эти депозиты своевременно по-
гашались и открывались новые 
– все на точно такую же сумму, 
но вдвое длиннее по срокам (на 
3 года, с возвратом в феврале 
2027-го). Вознаграждение по ним 
составляет от 10 до 11% годовых. 
Для сравнения: базовая ставка 
Нацбанка на момент открытия 
этих вкладов равнялась 14,75%, 
а средневзвешенная ставка по 
срочным депозитам юрлиц в 
банковском секторе РК в феврале 
2024 года составляла 14% ровно 
(данные финрегулятора).

В совокупности, как следует 
из финансовых документов этих 
компаний, БРК, ФРП, КЖК и 
«Даму» разместили на депози-
тах в Bereke 200 млрд тенге. В 
документах остальных «дочек» 
«Байтерека» «Курсив» инфор-
мацию об имеющихся вкладах в 
Bereke не обнаружил. В отчетно-
сти самого Bereke сказано, что 
на 1 июля этого года компании, 

Р Е Й Т И Н Г

14 октября 2024 года на новость о завершении сделки между «Бай-

тереком» и Lesha Bank отреагировало агентство Fitch Ratings. Оно 

вывело рейтинги Bereke из списка Rating Watch Negative, понизило 

на одну ступень долгосрочный рейтинг дефолта эмитента (с уров-

ня ВВ до уровня В+) и установило стабильный прогноз по нему. 

Снижение рейтинга вызвано тем, что банк перестал принадлежать 

государству. По мнению Fitch, теперь рейтинги банка обусловлены 

его собственной внутренней кредитоспособностью. Господдержка 

банка маловероятна, так как после его продажи готовность вла-

стей поддерживать Bereke (который превратился в иностранный 

банк с ограниченной системной значимостью для банковского 

сектора РК) существенно снизилась. Вероятность поддержки со 

стороны новых акционеров тоже ограничена из-за значительного 

превышения размеров Bereke относительно размеров Lesha. Кро-

ме того, уровень интеграции между Bereke и Lesha, а также роль 

Bereke в группе на данном этапе неопределенны, считают в Fitch. 

В Bereke отметили, что пересмотр рейтинга носит планомерный 

характер в связи со сменой акционера и не отражает каких-либо 

изменений в положении самого банка. При прошлой оценке (на 

уровне ВВ), подчеркнули в Bereke, ключевым фактором выступал 

рейтинг акционера (на уровне BBB) и возможная поддержка со 

стороны государства. Как заявили в банке, «положение Bereke Bank 

устойчиво, банк выполняет все установленные пруденциальные 

нормативы, ежемесячно получает прибыль и продолжает улуч-

шать ключевые финансовые показатели».
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НЕДВИЖИМОСТЬ

Сезонный рост цен на аренду 
квартир в Алматы в конце лета –
начале осени – традиционное 
явление, связанное с приездом 
на учебу студентов. Так, в 2023 
году пик роста аренды пришелся 
на июль – август. За два летних 
месяца цены на съемное жилье в 
южной столице выросли на 6,7%. 
А 2022 год и вовсе стал рекорд-
ным: в августе – сентябре ставки 
аренды взлетели на 41% за два 
месяца. Тогда наложились два 
тренда – начало учебного года 
и приезд релокантов из России. 

Но текущий, 2024 год оказался 
относительно спокойным для 
алматинских арендаторов. Хотя 
предпосылки для роста цен все 
же были. 

Неоправдавшиеся 
надежды

В августе арендодатели тради-
ционно начали повышать цены 
на съемные квартиры. Это видно 
по статистике объявлений на 
Krisha.kz, отражающей (в отличие 
от данных БНС РК, Бюро нацио-
нальной статистики) ожидания 
арендодателей. В последний месяц 
лета цена предложения в Алматы, 
по данным агрегатора, выросла на 
8%. Схожую статистику дают дан-
ные опроса Цент ра социологиче-
ских исследований United Research 
Technologies Group (URTG) – летом 
каждый восьмой арендодатель в 
Алматы сообщил, что планирует 
повысить ставки.

Но ожидания арендодателей не 
нашли поддержки у арендаторов. 
Фактические сделки, по данным 
БНС РК, с июля по сентябрь про-
ходили по более низким ценам. 
Так, в среднем аренда квартиры 
в Алматы помесячно выросла 
на умеренные 4,2% (+1,1% в 
июле, +1,5% в августе, +1,6% в 
сентябре).

«Неожиданно в этом году 
арендный рынок Алматы стал 
развиваться не по такому сце-
нарию, как в предыдущие годы. 
Собственники начали поднимать 

цены в ожидании повышенного 
спроса, но рынок отреагировал 
по-другому: спрос оказался не 
таким высоким. В результате 
сыграли простые правила рынка: 
нет спроса – предложение тут же 
начинает корректировать цены 
в сторону снижения», –  расска-
зывает президент «Саморегули-
руемой Ассоциации риэлторов 
Казахстана» (САРК) Лариса Сте-
паненко.

«Цены на аренду в Алматы и 
так уже достигли очень больших 
значений. А доходы казахстанцев, 

к сожалению, не сильно выросли. 
Думаю, что люди уже не могут, 
просто не в состоянии платить 
дороже», – считает риелтор Алек-
сандр Пак.

Среди арендодателей, которые 
все же подняли цену, были те, 
кто догонял рынок: «Владелец 
моей квартиры живет в США и 
в Казахстан приезжает нечасто. 
Поэтому три года я платил за 
однушку в районе Желтоксан – 
Шевченко 160 тыс. тенге в месяц. 
Но этим летом арендодатель 
приехал в Алматы и сразу поднял 
цену на аренду до 220 тыс. тенге 
в месяц», – рассказывает житель 
Алматы Иван.

На арендных рынках других 
мегаполисов страны в конце лета 
и начале осени было существенно 
жарче, чем в Алматы. В Шым-
кенте за июль – сентябрь аренда 
подорожала на 9% (+3,7% в июле, 
+2,8% в августе, +2,5% в сентя-
бре). В Астане цены за эти же три 
месяца прибавили 7% (+4,2% в 
июле, +1,9% в августе, +1,4% в 
сентябре). 

Новое предложение 
Среди причин сдержанного 

роста цен на аренду в Алматы 
в преддверии учебного года 
эксперты называют не только 
ограниченные финансовые воз-
можности арендаторов, но и рост 
предложения.

«Предложение на рынке Ал-
маты значительно возросло – на 

20% по сравнению с аналогич-
ным периодом 2023 года. Это спо-
собствует давлению на цены», –
говорит исполняющий обязанно-
сти руководителя департамента 
консалтинга и оценки Colliers 
Kazakhstan Максим Никитюк.

Аналитик отмечает, что предло-
жение выросло как за счет выхода 
на рынок новых арендных квар-
тир, так и за счет высвобож дения 
имеющихся квартир, не вос-
требованных студентами из-за
строительства студенческих 
общежитий. «В конце 2023 года 
введено новое общежитие КБТУ 
на 980 мест, а Нархоз планирует 
ввести новое общежитие на 520 
мест до конца 2024 года», – при-
водит примеры спикер. 

Лариса Степаненко добавила, 
что на Шевченко – Радостовца 
в этом году появилось новое об-
щежитие для студентов КазНМУ 
на 420 мест.

На фоне снижения спроса 
владельцы квартир стали более 
лояльно относиться к аренда-
торам-студентам. Если осенью 
2023 года, по данным опроса 
URTG, жилье студентам был 
готов сдавать лишь каждый тре-
тий арендодатель в Алматы, а 
почти треть согласились бы это 
сделать только при соблюдении 
определенных условий, то осе-
нью 2024-го заселить студентов 
были согласны более половины 
владельцев арендного жилья и 
ни один из них не заявил, что вы-
ставляет дополнительные усло-
вия для сдачи жилья студентам. 

Цены на высоте
Несмотря на то что в июле –

сентябре аренда квартир в Ал-
маты немного подросла, этим 
значениям еще далеко до своих 
же рекордов. Исторический 
максимум цен на аренду жилья 
в Алматы был зафиксирован в 
октябре 2022-го (пик релокации 
россиян) – 5990 тенге за ква-
дратный метр. С тех пор ставки 
аренды в основном снижаются, 
оживая лишь в июле – августе. 
Сейчас за «квадрат» в южном 
мегаполисе в среднем просят 
на 10,5% меньше, чем в октябре 
2022-го, – 5364 тыс. тенге. То есть 
аренда однокомнатной квартиры 
площадью 41 квадратный метр 
будет стоить 220 тыс. тенге в 
месяц. 

И все же почти две трети 
(65,3%) респондентов, опрошен-

ных URTG, считают, что цены на 
аренду квартир в Алматы завы-
шены. Правда, доля таких за год 
сократилась – осенью 2023-го 
завышенными цены на съем-
ное жилье называли почти три 
четверти опрошенных в южном 
мегаполисе (73,9%).

Аренда квартиры в Алматы – 
самая дорогая в стране. Аренда 
в Астане дешевле алматинской 
на 15%, в Караганде – на 27% в 
Шымкенте – на 44%, в остальных 
городах Казахстана – в 1,5–2,6 
раза. Да и в мире найдется нема-
ло мегаполисов и курортных го-
родов, где аренда дешевле алма-
тинской. К примеру, по данным 
numbeo.com, бюджетнее, чем в 
Алматы, можно арендовать квар-
тиру в Санкт-Петербурге (–9,1% 
от арендных ставок в Алматы), 
Сочи (–18,8%), в турецком Изми-
ре (–12%), на греческом острове 
Корфу (–9,3%) или таиландском 
Пхукете (–18,4%).

Тем не менее среди арендодате-
лей есть те, кто разочаровался в 
арендном рынке Алматы на фоне 
двухлетней стагнации ставок. 
«Недавно приобрел квартиру 
у женщины, купившей ее три 
года назад для сдачи в аренду. 
Она говорит, что за это время 
неплохо заработала на аренде, но 
сейчас рынок уже не тот», – рас-
сказывает алматинец Темирхан 
Оспанов. 

Нерыночный потолок
Чтобы остудить цены на арен-

ду жилья в стране, и особенно 
в Алматы, группа депутатов 
мажилиса в конце сентября 
предложила ввести предельные 
цены в зависимости от состоя-
ния квартир. 

«Цены растут день ото дня. Мы 
считаем, наступило время регу-
лирования рынка аренды. В связи 
с этим надо определить пре-
дельные цены аренды квартир. 
Полагаем, на сайтах объявлений 
нужно устанавливать число звезд 
в соответствии с состоянием 
арендуемых квартир (по при-
меру отелей). Кроме того, мы 
считаем необходимым создать 
единый реестр арендодателей 
и утвердить типовые договоры 
аренды», – пишут мажилисмены 
в депутатском запросе, адресо-
ванном Министерству промыш-
ленности и строительства.

Однако такая ограничительная 
мера сделает рынок еще более не-
прозрачным, уверены аналитики 
и игроки рынка.

«Введение потолка цен на 
аренду квартир может оказать 
скорее негативное воздействие 
на рынок. Регулирование цен 
может снизить мотивацию арен-
додателей к инвестированию в 
недвижимость и поддержанию 
качественного жилья, а также 
может способствовать уходу не-
которых игроков рынка в тень», –
считает Максим Никитюк.

«Мы объясняем участникам 
рынка, что безопаснее работать 
в правовом поле. Так арендо-
датель становится неуязвимым 
перед арендаторами и соседями, 
не переживает, «застукают» его 
или нет. Мы уже продвинулись в 
вопросе обеления рынка, и если 
установить потолочные цены, 
это будет откат назад. Многие 
добросовестные участники будут 
уводить капитал в зарубежные 
рынки, а остальные – уходить 
в тень», – соглашается Лариса 
Степаненко. 

«Правительство пытается вы-
вести рынок аренды из серой 
зоны, то есть приучить казах-
станцев к тому, что нужно пла-
тить налоги, заключать хоть 
какие-то договоры. Но если 
установить потолочную цену на 
аренду, рынок станет не серым, 
а черным», – предупреждает 
Александр Пак. 

Он говорит, что по «вменен-
ным» ценам никто сдавать не бу-
дет, не будет заключать договоры 
и платить налоги. 

«А те, кому нужна аренда, бу-
дут вынуждены снимать жилье 
просто на словесной договорен-
ности. В результате не будут за-
щищены ни арендаторы, ни соб-
ственники жилья. Регулировать 
то, что по праву принадлежит 
частным собственникам, дикто-
вать цены – это ограничение пра-
ва владения собственностью», –
уверен Пак.

Что действительно нужно сде-
лать государству, по мнению ри-
елтора, так это создать удобную 
цифровую платформу для аренды 
жилья.

«Государство должно брать на 
себя те функции, которые инди-
вид сам реализовать не может, –
создавать общие масштабные 
проекты. Хорошо, если бы пра-
вительство создало электрон-
ную платформу по типу enbek.
kz, где арендодатель мог бы 
легко зарегистрироваться, за-
регистрировать договор, рас-
считать и заплатить налоги 
(в зависимости от стоимости 
аренды). При этом налоги долж-
ны быть минимальными. К 
примеру, 20 тыс. тенге в год с 
двухкомнатной квартиры», –
предлагает Пак.

Есть ли у вас
в собственности 
дополнительное 
жилье, которое 
можно сдавать

в аренду? 

Да Нет Сам арендую жилье

Цены завышены Цены справедливые Цены занижены Затрудняюсь 
ответить

Не хочу, чтобы в моей собственности 
жили чужие люди

Это жилье предназначено для проживания 
родственников/близких (купил детям)

Некогда заниматься этим, это 
требует времени

Затрудняюсь ответитьДругое

Аренда жилья

Источник: URTG
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Да Нет

Сдаете ли вы
в аренду это 

дополнительное 
жилье?

По каким причинам 
вы не сдаете это 
дополнительное 

жилье
в аренду?

Считаете ли вы 
текущие цены

на аренду жилья 
завышенными, 
заниженными

или справедливыми? 

15,9%
30,8% 19,2%

Страсбург, Франция

Парма, Италия

Фуджейра, ОАЭ

Алматы, Казахстан

Санкт-Петербург, Россия

Корфу, Греция

Измир, Турция

Пхукет, Таиланд

Сочи, Россия

Бургас, Болгария

В каких локациях стоимость 
аренды* сравнима с алматинской

* Квартира с одной спальней в центре города.
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Аренда ломает 
тренды

В Алматы замедлился сезонный рост 
цен на съемное жилье

Этой осенью рынок аренды жилья в Алматы не 
оправдал ожиданий арендодателей. Охлаждение 
спроса вынуждает их более лояльно относиться
к арендаторам и не так сильно поднимать цены,
как было в этот период два года подряд. Рассказы-
ваем, на каких условиях сейчас можно арендовать 
жилье в Алматы.

Наталья КАЧАЛОВА

Фото: Shutterstock/evgeniykleymenov Фото: Илья Ким
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«Инфраструктура российских 
маркетплейсов в Казахстане в 
2023 году претерпела револю-
ционные изменения, – гово-
рит основатель и глава группы 
компаний Infoline Иван Федя-
ков. – Количество ПВЗ резко 
увеличилось. Если в начале года 
их были десятки (у каждого. 
– «Курсив»), то к концу 2023 
года у Wildberries стало около
900 ПВЗ, а Ozon перешагнул за 
1000, и эта инфраструктура ак-
тивно развивается дальше».

То, что не положено знать кон-
курентам, можно легко увидеть 
на картах 2GIS. Судя по спискам 
ПВЗ, которые выдает поисковик 
сервиса, только в областных горо-
дах Казахстана открытых пунктов 
Wildberries на момент подготовки 
материала было больше 1230, 
Ozon – около 790 (к некоторым 
областным цент рам сервис от-
носит также пригородные села и 
городки). С учетом же районных 
городов и сел их намного больше.

Топ-7 городов с ПВЗ Wildberries 
(Алматы, Астана, Караганда, 
Уральск, Павлодар, Костанай 
и Актобе) отличается от топ-7 
Ozon буквально одним городом –
в озоновскую семерку вместо 
Актобе попал Усть-Каменогорск 
(см. инфографику). 

Эти показатели постоянно ме-
няются. Например, еще несколь-
ко недель назад у Wildberries в 
Алматы, согласно 2GIS, было 
на 10 ПВЗ меньше, а у Ozon – 
на 12 больше. Дело в том, что 
точки маркетплейсов не только 
открываются, но и закрывают-
ся. И у Ozon, судя по данным 
картографического сервиса, 
чаще, чем у Wildberries. Такие 
ПВЗ с пометкой «Закрыт» тоже 
отображаются 2GIS. В лидерах 
закрытия предсказуемо Алматы 
и Астана: у Ozon там закры-
лись соответственно 17 и 14 
ПВЗ, у Wildberries – пять и два 
(правда, непонятно, за какой 
период). 

 Сами маркетплейсы такую 
динамику объясняют диалекти-
чески: казахстанцы стремятся 
открывать ПВЗ, потому что это 
легко и выгодно, а закрывают – 
когда трудно и невыгодно.

Так, в Ozon говорят, что 8 из 
10 покупателей маркетплейса 
забирают свои заказы в ПВЗ, по-
этому многие предприниматели 
в открытии таких пунктов видят 
хорошую бизнес-возможность 
(аргументы в пользу этого те-
зиса: бизнес с низким порогом 
входа, финансовая поддержка в 
первые полгода работы размером 
до 3 700 000 тенге в зависимости 
от локации, обеспечение ИТ-ин-
фраструктурой и т. д.). 

«Однако не всегда начина-
ю щ и м  п р е д п р и н и м а т е л я м 
удается учесть все нюансы 
работы, – отмечают в Ozon. –
Недостаточная подготовка к 
началу собственного дела может 
привести к закрытию точек. Как 
правило, это связано с неверным 
выбором локации без анализа 
спроса и доступности, отсутстви-
ем финансового планирования и 
недостатком внимания к сервису 
и качеству обслуживания кли-
ентов на конкурентном рынке». 

В Wildberries считают, что от-
крыть пункт выдачи казахстан-
ских предпринимателей моти-
вируют «такие факторы, как низ-
кий порог входа (инвестиции до
1 млн тенге), минимальные требо-
вания к открытию и возможность 
быстрого старта бизнеса». В ком-
пании заявляют, что продолжат 
расширять сеть ПВЗ в Казахстане 
и «предлагать местным пред-
принимателям все условия для 
развития и роста этого бизнеса».

Эксперты e-commerce под-
тверждают, что маркетплейсы 
активно вливают деньги в расши-
рение своей сети в Казахстане, 
стимулируя открытие новых 
ПВЗ вне зависимости от ожида-
емого результата. Предприни-
матели открывают ПВЗ, чтобы 
получить обещанную выгоду. 
Однако инфраструктура может 
опережать развитие, указывает 
на противоречие Иван Федяков. 
Не все предприниматели полу-
чают достаточный оборот, чтобы 
оплачивать работу сотрудников 
и аренду. В результате новые 
ПВЗ могут закрываться через 
несколько месяцев из-за нерен-
табельности. 

«Поэтому большинство пред-
принимателей и маркетплейсов 
стоят перед дилеммой, что рань-
ше – яйцо или курица, – делает 
вывод Федяков. – Сначала долж-
ны вырасти обороты, чтобы ПВЗ 
стали более рентабельными, или 
же сначала должны открываться 
ПВЗ, чтобы товары в шаговой 
доступности стимулировали рост 
оборотов». 

Выгодно ли открывать 
еще больше новых ПВЗ 

По словам директора по рабо-
те с ключевыми клиентами IBC 
Real Estate в РК Евгении Сойерс, 
отправной точкой для бурного 
роста Wildberries и Ozon стало 
открытие складов на территории 
Казахстана. «Склад – это драйвер 
продаж, – говорит Евгения. – Его 
наличие в стране сильно ускоря-
ет доставку, а она увеличивает 
продажи. Чтобы продажа случи-
лась, нужна грамотная работа 
ПВЗ и усиленная рекламная кам-
пания. Это мы и наблюдали в по-
следние год-полтора: огромное 
количество рекламных банне-
ров, рекламы по телевидению».

В IBC Real Estate в РК отме-
чают, что обе компании ведут 
активную конкурентную борьбу 
в складской логистике, открывая 
склады не только в основных ло-
гистических хабах, но и на пери-
ферии. «Наше мнение, что после 
открытия фулфилмент-центров 
в Астане и Алматы компании 
будут развиваться за счет аренды 
складов малого формата, до 10 
тыс. квадратных метров, в регио-
нах», – говорит Евгения Сойерс. 
Она добавляет, что предугадать 
исход гонки невозможно.

Иван Федяков упоминает еще 
одну причину «наступления» WB 
и Ozon на Казахстан – эконо-
мически оправданные регионы 
России маркетплейсами уже 
покрыты. «Просто в РФ европей-
скую часть уже покрыли, а идти 
на Дальний Восток не так инте-
ресно: там всего 7 млн человек», 
– говорит руководитель группы 
компаний Infoline.

«Поэтому новый вектор раз-
вития – Центральная Азия: Ка-
захстан, Кыргызстан, Узбеки-
стан. А еще ОАЭ и Грузия», –
отмечает Евгения Сойерс.

Перспективно ли 
открывать еще больше 
новых ПВЗ 

По мнению Ивана Федякова, 
для большинства потребителей 
в Центральной Азии покупки че-
рез ПВЗ пока в диковинку. Более 
популярны самовывоз из магази-
нов или доставка курьером. Еще 
один фактор сомнения – конку-
ренция с Kaspi, инфраструктура 
которого насчитывает тысячи 
пунктов выдачи, причем автома-
тизированных, соответственно, 
стоимость доставки через них 
намного ниже. Несмотря на то 
что доля Kaspi падает (с 97,2% 
в 2021 году до 77,1% в 2023-м 
по данным Агентства по защите 
конкуренции) из-за конкуренции 
с россиянами, его обороты выше, 
чем у российских маркетплейсов. 

«И Kaspi не будет сидеть сложа 
руки – он будет принимать кон-
трмеры, чтобы сохранить рынок. 
Так что конкуренция на казах-
станском рынке в каком-то смыс-
ле даже пожестче, чем на россий-
ском», – делает вывод Федяков. 

Он предполагает, до еще до конца 
этого года Kaspi предпримет 
«некие интересные» действия, 
чтобы поддержать продажи. И 
вообще, Новый год может стать 
рубежом для многих участников 
е-коммерса. «Думаю, многие ПВЗ 

сейчас ждут предпраздничного 
роста оборотов. Если декабрь 
отобьет убытки предыдущих 
месяцев, то они останутся, а если 
нет, то после Нового года будут 
массово закрываться», – говорит 
Федяков.

Ну, вы, блин, выдаете!
Как пункты выдачи Wildberries и Ozon [не]уживаются в Казахстане

Топ-7 городов с ПВЗ Wildberries Топ-7 городов с ПВЗ Ozon

Источник: 2GIS

Алматы

Астана

Караганда

Уральск

Павлодар

Костанай

Актобе

Алматы

Астана

Шымкент

Караганда

Уральск

Костанай

Усть-Каменогорск

231 205

93

65

61

45

38

36

163

121

111

79

79

76

Источник: Агентство по защите и развитию конкуренции РК

100%0%

100%0%

100%0%

0,05%

1,17%

0,86%

0,71%

0,05%

0,1%

0,45%

0,5%

0,03%

97,2%

77,4%

77,1%

15,2%

0,2%

17,2%

4,5%

0,5%

0,5%

6,4%

2021

2022

2023

Kaspi Магазин

Kaspi Магазин

Kaspi Магазин

1

2

3

4

5

1

2

3

4

5

1

2

3

4

5

6

Доля рынка электронных 
торговых площадок

Фото: Илья Ким



7«КУРСИВ», №39 (1056), 17 октября 2024 г.

ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЙ РЫНОК

Каждый второй городской 
житель в Казахстане ест дробно 
небольшими порциями в течение 
дня. Тех, кто предпочитает такой 
подход в питании, становится 
больше. Если в 2023 году 41% 
городского населения переку-
сывали минимум раз в день, 
то в 2024 году их уже 49%. Об 
этом говорят результаты опроса 
о главных трендах поведения в 
еде, проведенного компанией 
Mondelēz International совместно 
с агентством JD Expert (опрос 
охватил 422 респондента из 22 
городов Казахстана). К переку-
сам в данном случае относятся 
любые виды еды и напитков, 
которые люди потребляют не во 
время классического трехразово-
го питания. 

Почему растет спрос
на перекусы?

Растущий спрос на перекусы 
имеет как рациональное, так 
и эмоциональное объяснение. 
Ускорение темпа жизни вы-
нуждает городских жителей чаще 
есть на ходу или заменять полно-
ценный прием пищи нескольки-
ми перекусами (среди причин 
для перекуса вариант «быстро 
утолить голод» набрал 45%). При 
этом для большого числа респон-
дентов важны и эмоции, кото-
рые им приносит прием пищи, 
когда перекус воспринимается 
как возможность побаловать 
себя или заесть стресс любимой 
шоколадкой. Среди причин для 
перекусов варианты «чтобы 
побаловать, вознаградить себя» 
и «чтобы поднять себе настро-
ение» набрали по 26% каждый, 
прибавив 5 п. п. за год, а вариант 
«отвлечься от работы» стал попу-
лярнее на 8 процентных пунктов, 
набрав 23%. 

Традиционно сильными оста-
ются социальные причины, когда 
перекус является дополнитель-
ной возможностью побыть в 
компании друзей, семьи или 
коллег. В вопросе, как и с кем 
вы перекусываете, наибольший 
процент набрали варианты «с 
друзьями при личной встрече» 
(33%) и «с коллегами во время 
перерыва на работе» (31%). 

«Для «вынырнувших из дис-
танционки» становится более 
значимым восполнять досуговое 
пространство, отвлекаясь от 
рабочих вопросов. Люди вместо 
гаджетов опять объединяются 
с людьми. Самый простой путь 
объединения – это еда, чаепития, 
перекусы. Офисные чаепития – 
это важный ритуал ежедневного 
общения с друзьями и коллега-
ми», – отметила глава агентства 
JD Expert Юлия Дмитриева. 

Не самсой единой
Наиболее распространен-

ный вариант перекуса среди 
казахстанцев – это фастфуд или 
стритфуд, а также национальная 
выпечка. Сюда относятся самса, 
бургеры, хот-доги, сэндвичи, 
пирожки, баурсаки, донеры и т. д.

Однако число любителей такого 
вида перекуса постепенно сни-
жается. Если в 2023 году на их 
долю приходилось 35% ответов 
респондентов, то по итогам опро-
са этого года – уже 29%. 

Вместо самсы или хот-догов все 
больше респондентов предпочи-
тают так называемый европей-
ский вариант перекуса: кофе и де-
серт (круассаны, чизкейки и т. д.).
Такой вариант выбрали 15% 
опрошенных (+3 п. п. за год). 
Положительный тренд набирает 
также продукция крупных произ-
водителей в упаковке (шоколад, 
бисквиты, печенье, конфеты, 
йогурт, орешки и т. д.). На нее 
пришлось 13% (+2 п. п. за год). 

«Мы наблюдаем, что, с одной 
стороны, люди продумывают 
заранее формат своих покупок, 
переходят на доставку продук-
тов, сокращают импульсивное 
потреб ление. И с рациональной 
точки зрения это хорошо. Но, с 
другой стороны, такое поведение 
приводит к снижению ощущения 
уровня ежедневного удоволь-
ствия. И это «сниженное удоволь-
ствие» компенсируется в момен-
те яркими вкусами, эстетичными 
этикетками, дополненными эмо-
циями от рекламных кампаний и 
обещаний», – объяснила рост на 
«сладкие перекусы в красивых 
упаковках» Юлия Дмитриева. По 
ее словам, это самый доступный 
механизм получения быстрого 
серотонина. 

Директор по маркетингу в 
странах Евразии компании 
Mondelez International Мария 
Комбарова рассказала «Курси-
ву», что категория «шоколад» 
(включает такие бренды ком-
пании, как Milka, Alpen Gold, 

Toblerone, Picnic) растет быстрее 
всего в Казахстане.

Здоровый перекус
В вопросах поиска вкусного 

источника «быстрого серотони-
на» наблюдается тенденция к 
более осознанному выбору пере-
куса. При выборе состава снеков 
для 23% респондентов оказалось 
важным, чтобы продукт был с 
низким содержанием сахара, 
углеводов, жиров и т. п. (+4 п. п.
год к году), богат витаминами 
(21%), поддерживал здоровье 
кишечника (18%), имел высокое 
содержание белка (16%) и т. д. 

В одном из крупных магазинов 
спортивного питания – Whey.kz
(на казахстанском рынке рабо-
тает уже более десяти лет) – от-
мечают, что в последние годы 
популярность протеиновых ба-
тончиков растет не только среди 
спортсменов, но и среди людей, 
далеких от фитнес-индустрии 
(перекус в дорогу, полезный пе-
рекус в школу). 

«Связано это с тем, что про-
теиновые батончики имеют 
хороший состав (высокое содер-
жание питательных веществ. –
«Курсив»). Многие люди начи-
нают обращать внимание на 
свое питание, в частности на 
недобор каких-либо макро- и ми-
кронутриентов. А протеиновые 
батончики идеально подходят 
для их восполнения, поскольку 
имеют в своем составе повышен-
ное количество белка и зачастую 
сложные углеводы. Кроме того, 
в них отсутствует сахар, по-
этому они подойдут и для тех, 
у кого сахарный диабет или кто 
по какой-либо другой причине 
не может потреблять обычный 
сахар», – рассказали в магазине 
Whey.kz. 

По их данным, за последний 
год продажи протеиновых батон-
чиков увеличились примерно на 
10–15%. 

«Темп жизни тоже на это влия-
ет, люди в связи с плотным гра-
фиком не всегда могут найти 
время для полноценного приема 

пищи. Поэтому они прибегают 
к спортивным батончикам, по-
скольку они не только полезные, 
вкусные, но и питательные, один 
батончик может надолго насы-
тить организм, и человек будет 
чувствовать себя сытым», – до-
бавили в магазине. 

Об этом говорят и произво-
дители снеков. «Мы наблюда-
ем значительный рост спроса 
на нашу снековую продукцию. 
Особенно это касается арахиса 
в хлебной вкусовой корочке, ко-
торый зарекомендовал себя как 
удобный и питательный перекус 
(рост в зависимости от регионов 
и каналов продаж до 30%). Он 
помогает быстро утолить голод 
и зарядиться энергией, что очень 
важно в условиях современного 
ритма жизни», – поделились в 
компании RB Brands (торговые 
марки Golden Nuts, «Курт О» и 
другие). 

Компания также продает чип-
сы Pringles, однако у этой ка-
тегории нет активного роста, 
возможно, из-за того, что рынок 
чипсов насыщен множеством 
игроков и данные немного раз-
мыты. «Спрос на фисташки также 
не такой активный, вероятно,
из-за их высокой цены», – доба-
вили в RB Brands.

Как бизнес 
подстраивается
под растущий спрос
на перекусы

Среди ключевых трендов про-
изводители видят рост интереса 
к полезным перекусам и продук-
там с натуральным составом. 
«Потребители все чаще выбира-
ют снеки без лишних добавок и 
консервантов. Вкусовое разно-
образие также играет важную 
роль – орехи с необычными 
вкусами привлекают больше вни-
мания. Важно отметить и тренд 
на экологичность упаковки, что 
становится все более важным для 
наших клиентов», – рассказали в 
RB Brands. В своем производстве 
они внедряют новые вкусы и 
упаковки. 

Растущий спрос на протеиновые 
батончики, по данным Whey.kz,
подтолкнул производителей 
к расширению ассортимента 
спортивных перекусов. «Если 
ранее были только стандартные 
батончики и печенья, то теперь 
мы наблюдаем различного рода 
маффины, кексы, панкейки, 
драже и тому подобное», – рас-
сказали в Whey.kz. 

«Все более востребованными 
становятся батончики с высоким 
содержанием белка. Мы тоже 
не отстаем от этих трендов и 
сейчас разрабатываем и внедря-
ем в производство батончики 
с добавлением растительных 
белков», – поделилась с «Курси-
вом» директор ТОО «Bio Elite» 
(фруктово-ореховые батончики 
be OK, Bio Elite) Инна Кузнецо-
ва. По данным компании, рост 
продаж белковых батончиков за 
год составил около 10%. 

В Mondelez International так-
же намерены расширять неко-
торые категории. «Mondelez 
International сосредоточилась 
на расширении своего присут-
ствия в кондитерской категории, 
сделав значительные инвести-
ции особенно в шоколадные 
бренды и инновации, такие как 
chocobakery (снеки, где сочета-
ются шоколад и печенье)», – рас-
сказала Мария Комбарова. 

Среди продукции этого произ-
водителя, представленной на ка-
захстанском рынке, нет снеков 
без сахара. Тренд на здоровый 
перекус они обыгрывают дру-
гим образом – через контроль 
порций, отмечая на упаковках, 
какое количество их продукта 
можно считать ежедневной 
нормой. 

«По итогам исследования мы 
убедились, что в Казахстане все 
больше людей смотрят на состав 
продуктов и изучают их пище-
вую ценность. В рамках нашего 
глобального подхода «разумная 
порция» мы продвигаем порци-
онные продукты и осознанное 
поведение с помощью индивиду-
ально упакованных порционных 
упаковок и информации на эти-
кетках с указанием осознанных 
порций. До конца 2024 года вся 
эта информация будет на эти-
кетках всего нашего основного 
портфеля в Казахстане», – пообе-
щал Олег Савчук, управляющий 
директор в странах Евразии в 
Mondelēz International. 
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Какой тип перекуса 
предпочитают казахстанцы

Разное

Спортивное питание

Продукция крупных производителей: 
шоколад, печенье, конфеты, 
мороженое, йогурт, орешки

Свежие овощи и фрукты

Европейский вариант: кофе и выпечка, 
круассаны, десерты

Традиционная кухня: самса, донер, 
баурсаки, курт, жент, иримшик и т. п.

Фастфуд, стритфуд: бургер, хот-дог, 
крылышки, картошка фри, китайская 

лапша, сэндвич, пигоди и т. п.

Полноценный прием пищи: завтрак, 
обед, ужин

2023 2024

22%

19%

16%

12%

12%

11%

3%

4%

23%

17%

12%

15%

12%

13%

2%

5%

Источник: Mondelēz International & JD Expert

Не обращаю внимания
на особенности состава

Респонденты могли выбирать сразу несколько вариантов ответов, поэтому сумма 
превышает 100%.

С высоким содержанием сахара, 
углеводов, жиров и т. п.

Высококалорийный

С высоким содержанием 
клетчатки

С высоким содержанием белка

Повышал иммунитет

Поддерживал здоровье 
кишечника

Богат витаминами

Из цельных, натуральных 
ингредиентов, органический

С низким содержанием сахара, 
углеводов, жиров и т. п.

Из натуральных продуктов
без красителей, консервантов

На растительной основе

Без глютена

Низкокалорийный
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Принципы при выборе 
состава снека

Источник: Mondelēz International & JD Expert
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Не задумывался об этом

С друзьями при звонке
или онлайн-встрече

Перекусы на мероприятиях, 
кофе-брейки

С детьми, дома или на прогулке

Чаще в одиночестве

Компания не важна, это перекус 
на ходу

В кругу семьи, как привычка
или традиция

С друзьями при личной встрече

С коллегами, чай/кофе с чем-то

Каждый раз по-разному

Респонденты могли выбирать сразу несколько вариантов ответов, поэтому сумма 
превышает 100%.

Как и с кем перекусывают 
казахстанцы

Источник: Mondelēz International & JD Expert
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По рекомендации врача, 
диетолога, нутрициолога и т. п.

Я слежу за графиком моего 
питания

Это тихие моменты для себя
или «мое время»

Отвлечься от работы

Потому что скучно и рука тянется 
сама

Заботиться о своем теле

Поддержать компанию друзей, 
побыть с друзьями

Чтобы побаловать, вознаградить 
себя

Чтобы поднять себе настроение

Чтобы расслабиться / 
успокоиться / снять тревогу

Оставаться бодрым / 
заряженным энергией

За просмотром фильма

Попить чай с коллегами
в перерыве между работой

Быстро утолить голод
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Причины для перекусов
в течение дня

Респонденты могли выбирать сразу несколько вариантов ответов, поэтому сумма 
превышает 100%.

Источник: Mondelēz International & JD Expert 

Расскажи подробнее
Как тренд на дробное питание и перекусы меняет рынок снеков в Казахстане

В среднем казахстанцы едят более четырех раз
в день, и число тех, кто в перерывах между основ-
ными приемами пищи предпочитает подкрепиться 
чем-то еще, увеличивается. Почему люди стали есть 
чаще и как бизнес подстраивается под новые при-
вычки – в материале «Курсива». 

Анастасия МАРКОВА

Фото: Илья Ким
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Индекс потребительских ожиданий

Индекс потребительской уверенности

Индекс оценки текущего состояния

Динамика индексов, сентябрь 2023 г. – сентябрь 2024 г.

Источник: исследование Freedom Finance Global PLC, расчеты исследовательской компании URTG

150

130

110

90

70

50

Затрудняюсь ответить

Другое

Финансовые
трудности

Ничего
не волновало

Политическая
ситуация в мире

Политическая
ситуация в стране
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Экономическая
ситуация в мире

Что вас больше всего 
волновало, вызывало 

наибольшее 
беспокойство?  

Источник: исследование Freedom Finance Global 
PLC, расчеты исследовательской компании URTG
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Сентябрь добавляет оптимизма 
Казахстанские потребители демонстрируют умеренный рост 

потребительской уверенностиАнастасия САБЛИНА, 
социолог-аналитик 

исследовательской компании 
United Research 

Technologies Group Индекс потребительской уверенности (CCI) вер-
нулся к укреплению в оптимистичной зоне, демон-
стрируя слабый рост. Однако взрослые потреби-
тели и четверть регионов РК остаются в пессими-
стичной зоне. Инфляционные ожидания находятся 
выше воспринимаемой инфляции, и потребители 
склонны ожидать роста цен в кратко- и долгосроч-
ной перспективе. Отмечается более высокий уро-
вень беспокойства по отношению к рынку труда, 
хотя общий уровень тревожности продолжает 
снижаться.

Отношение ожидаемой к воспринимаемой 
инфляции

Источник: исследование Freedom Finance Global PLC, расчеты исследовательской компании URTG
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Представляем вам результаты 
22-й волны исследования потре-
бительской уверенности, прово-
димого Freedom Finance Global 
PLC по методике United Research 
Technologies Group на ежемесяч-
ной основе с ноября 2022 года.

Вновь в умеренном 
росте

После снижения потребитель-
ской уверенности, отмеченной 
в августе (до 101,9 пункта), 
сентябрьский замер демонстри-
рует незначительное укрепление 
оптимистичного тренда в первом 
осеннем месяце. Индекс CCI 
вырос на 0,8 пункта, до 102,7 
пункта. При этом индекс оценки 
текущего состояния продолжает 
снижаться (на 1,3 пункта, до 84,4 
пункта), однако его снижение 
нивелируется ростом индекса 
потребительских ожиданий – на 
4,5 пункта, до 130,9 пункта.

В сентябре казахстанцы склон-
ны более пессимистично оцени-
вать произошедшие изменения 

личного материального положе-
ния (–1,5 пункта, до 102,2 пунк та), 
а также благоприятность условий 
для крупных покупок (–5,2 пункта, 
до 71,3 пункта). Это противоре-
чит ранее сложившемуся тренду 
пессимистичной оценки эконо-
мической ситуации в стране, но 
более оптимистичной оценки 
личной экономической ситуа-
ции. Соответственно, в сентябре 
казахстанцы стали позитивнее 
оценивать произошедшие эко-
номические изменения в стране 
(+2,7 пункта, до 79,6 пункта), а 
также будущие страновые изме-
нения – как в краткосрочной (+7,1 
пункта, до 131,3 пункта), так и в 
долгосрочной перспективе (+5,7 
пункта, до 132,4 пункта). В отли-
чие от оптимизма по отношению 
к будущему состоянию экономики 
страны прогнозы по изменению 
личной экономической ситуации 
остаются достаточно умеренными 
(+0,8 пункта, до 129,1 пункта).

Сентябрьский показатель ин-
декса CCI в 2024 году выше ана-
логичного показателя периода 
сентября 2023 года и демонстри-
рует значения, схожие с январ-
ским (103,2 пункта) показателем 
2024 года. Учитывая текущий 
тренд, предполагается продол-
жение слабого роста индекса 
потребительской уверенности 
в октябре в случае отсутствия 
серьезных социальных и эконо-
мических шоков.

Взрослые потребители 
не выходят из 
пессимистичной зоны

В сентябре мы наблюдаем 
возвращение более традицион-
ного гендерного разрыва – после 
потребительского оптимизма, 
демонстрируемого мужчинами 
в августе, в текущем месяце 
они приближаются к нейтраль-
ной зоне (–2,2 пункта, до 100,8 
пункта). Женщины же укрепля-
ются в зоне потребительского 
оптимизма с показателем CCI 
в 104,4 пункта (+3,5 пункта), 
что увеличивает гендерный 
разрыв до 3,6 пункта в пользу 
женщин. При этом для женщин 
характерно иметь более высо-
кие потребительские ожидания 
(135,5 пункта, у мужчин – 125,9 
пункта), но чуть более низкую 
оценку текущего состояния (84,2 
пункта, у мужчин – 84,5 пункта).

В разрезе возрастных групп 
тенденции потребительской 
уверенности остаются неизмен-
ными, несмотря на колебания 
общего показателя CCI: молодые 
группы остаются в зоне потре-
бительского оптимизма, хоть и 
демонстрируют небольшое сни-
жение потребительской уверен-
ности. В частности, молодежь 
снизила потребительскую уве-
ренность до 113,6 пункта (–1,5 
пункта), а молодые взрослые 
– до 103,4 пункта (–0,3 пункта). 
Взрослые потребители продол-
жают оставаться в пессими-
стичной зоне, хотя потребители 
45–59 лет вновь приближаются к 
нейтральной зоне (97,5 пункта, 
+3,1 пункта), в то время как 
пенсионеры демонстрируют 
чуть более умеренный рост (94,9 
пункта, +2,4 пункта).

Три четверти 
регионов Казахстана в 
оптимистичной зоне

Сентябрьский замер схож с 
июньским в региональном раз-
резе – в июне в зоне потреби-
тельского оптимизма было 13 
регионов Республики Казахстан, 
в сентябре – 14. Потребительский 
пессимизм демонстрируют Абай-
ская (97,6 пункта), Акмолинская 
(98,6 пункта), Атырауская (99 
пункта), Восточно-Казахстанская 
(96,6 пункта), Северо-Казахстан-
ская (95,9 пункта) и Улытауская 
(94,1 пункта) области.

Наиболее заметный рост по-
требительской уверенности был 
отмечен в Жетысуской области 

(+10,4 п., до 105,9 пункта), так-
же в Алматинской (+5,7 п., до 
102,1 пункта), Мангистауской 
(+4,9 п., до 111,4 пункта, что яв-
ляется наиболее высоким пока-
зателем CCI среди всех регионов 
РК), Павлодарской (+4,1 п., до 
101,1 пункта), Абайской (+3,2 п., 
до 97,6 пункта), Западно-Казах-
станской (+2,7 п., до 103 пункта) 
областях и г. Шымкенте (+2,7 п., 
до 110,6 пункта).

Снижение потребительской 
уверенности зафиксировано 
в сентябре среди жителей Кы-
зылординской (–12 п., до 102,2 
пункта), Северо-Казахстанской 
(–3,4 п.), Туркестанской (–5,9 п., 
до 108,5 пункта) и Улытауской 
(–1,7 п.) областей, а также жите-
лей городов республиканского 
значения – Алматы (–1,3 п., до 
101 пункта), Астаны (–2,2 п., до 
106,6 пункта).

Меньше тревог и 
беспокойств ранней 
осенью

Сентябрьский замер демон-
стрирует активное снижение тре-
вожности среди казахстанского 
общества – доля тех, кто отмечал, 
что их за прошедший месяц ни-
чего не беспокоило, выросла на 
8 п.п., до 35,5%, соответственно, 
более трети казахстанцев не бес-
покоились в течение сентября.

При этом все остальные по-
казатели, описывающие те или 
иные причины для беспокойства, 
в сентябре снизились – наиболее 
значительное снижение проде-
монстрировали проблемы со 
здоровьем (–4,1 п.п., до 8,2%), 
семейно-бытовые вопросы (–3,8 
п.п., до 9%), а также инфляция, 
рост цен и тарифов (–3,9 п.п., 
до 6,9%).

Однако каждого четвертого 
казахстанца (27,7%) продолжает 
беспокоить денежный вопрос – 
финансовые трудности, нехватка 
денег, долги и кредиты, при этом 
остальные причины для беспокой-
ства затрагивают даже не каждого 
десятого казахстанца. В меньшей 
степени казахстанцы обеспокоены 
состоянием систем здравоохране-
ния (–2,9 п.п., до 2,2%) и образова-
ния (–3,9 п.п., до 0,4%), в отличие 
от августовского замера.

Снова замедление
По данным Бюро национальной 

статистики Республики Казахстан 
(БНС РК), годовая инфляция в 
сентябре вновь демонстрирует 
снижение, продолжая тенденцию, 
отмеченную в августе, и состави-
ла 8,3% (снижение на 0,1% (г/г). 

Сентябрьское исследование 
вновь возвращает нас к более уме-
ренным оценкам динамики цен за 
предыдущий год – хотя половина 
казахстанских потребителей про-
должает полагать, что цены росли 
быстрее, чем раньше (50,8%, –0,2 
п.п.). Каждый четвертый казахста-
нец в сентябре отметил, что цены 
росли так же, как и раньше (26%, 
– 4,1 п.п.), а каждый десятый – что 
они росли медленнее, чем раньше 
(11,4%, +1,7 п.п.).

Месячная инфляция также 
замедлилась и составила 0,4% (в 
августе – 0,6%). Несмотря на за-
медляющуюся инфляцию, а так-
же на то, что казахстанцы в сен-
тябре реже отмечают инфляцию 
как причину для беспокойства, в 
оценке роста цен за прошедший 
месяц потребители склонны к бо-
лее пессимистичным вариантам: 
более трети полагает, что цены 
в сентябре росли очень сильно 
(39,7%, +2,1 п.п.), еще треть – 
что умеренно (33,8%, –1,7 п.п.).

Инфляционные 
ожидания населения 
опережают 
фактическую 
(воспринимаемую) 
инфляцию

Инфляционные ожидания в 
рамках данного исследования 
рассчитываются с помощью ве-

роятностного метода квантифи-
кации по методике Берка и носят 
инерционный характер.

Ожидаемый уровень годовой 
инфляции в сентябре 2024 года 
не изменился по сравнению с 
прошлым месяцем и составил 
8,8%. При этом фактическая 
годовая инфляция сентября 2024 
года к сентябрю 2023 года нахо-
дится ниже ожиданий населения 
согласно опросным данным 
(фактическая годовая инфля-
ция – 8,3%, по данным БНС РК). 
Таким образом, инфляционные 
ожидания населения превышают 
фактический показатель второй 
месяц подряд.

Соотношение уровня ожида-
емой инфляции к воспринима-
емой продолжает расти пятый 
месяц подряд и достигло значе-
ния в 1,05, что свидетельствует 
об усилении инфляционного 
давления в осенний период. Так-
же необходимо отметить рост 
неопределенности среди респон-
дентов.

В разрезе региональных отли-
чий в сентябре оценки инфля-
ционных процессов жителей
г. Астана и г. Алматы совпали и 
в целом лишь немного превыси-
ли средний уровень по стране. 
Соотношения ожидаемой годо-
вой инфляции к фактическому 
(воспринимаемому) уровню со-
ставили 1,056 в г. Астане и 1,06 в
г. Алматы при среднем значении 
в Казахстане в 1,046.

Женщины и молодежь 
более обеспокоены 
ростом цен

Женщины традиционно более 
пессимистичны в оценке роста 
цен: 43,4% отметили сильный 
рост за прошедший месяц, а 
54,7% отметили более быстрый 
рост за прошедший год. Хотя в 
динамике роста цен именно муж-
чины склонны демонстрировать 
рост пессимистичных оценок за 
прошедший месяц (+3 п.п., до 
35,6%) и за прошедший год (+0,8 
п.п., до 46,4%), что, однако, не 
оказывает серьезного влияния 
на существующий гендерный 
разрыв.

Также больший пессимизм в 
оценке роста цен склонны демон-
стрировать молодые взрослые: 
53,2% казахстанцев 25–34 лет 
склонны отмечать более бы-
стрый рост цен за прошедший 
год, 41% – сильный рост цен 
по итогам прошедшего сентя-
бря, хотя оценка за прошедший 
год стала более умеренной в 
сентябре (–1,1 п.п., до 53,2%). 
Молодежь более оптимистично 
оценивает рост цен за прошед-
ший месяц (37,9%, +3,3 п.п.), а 
пенсионеры высказывают более 
оптимистичные оценки по росту 
цен за прошедший год (46,8%, 
+0,3 п.п.).

По итогам месяца резкий рост 
цен скорее отмечали жители 
Атырауской (55,9%) и Улытау-
ской (52%) областей, а по итогам 
года менее умеренные оценки 
отмечены вновь в Атырауской 
(62,9%) области.

Цены на мясные и 
молочные продукты 
продолжают 
беспокоить население

Традиционно в топе наибо-
лее ощутимо подорожавших 
товаров и услуг мы отмечаем 
ключевые продукты питания, 
а с февраля 2024 года – услуги 
ЖКХ и услуги интернета и связи. 
Все же остальные товары и ус-
луги стали реже отмечаться как 
ощутимо подорожавшие, хотя 
треть казахстанцев продолжает 
отмечать рост цен на мясные 
(36,1%, – 4,4%) и молочные 
(31%, –4,1%) продукты. Реже 
стали отмечать рост цен также 

на овощи и фрукты (27,2%, –5,4 
п.п.), хлебобулочные изделия 
(25,7%, –3,1 п.п.), крупы (20,9%, 
–2,8 п.п.), услуги ЖКХ (16,9%, – 
3,8 п.п.), муку (15,7%, –0,9 п.п.), 
сахар и соль (15,4%, –3,4 п.п.), 
яйца (13,3%, –2,8 п.п.), а также 
услуги интернета и мобильной 
связи (14%, – 2,1 п.п.).

Незначительно выросла доля 
отметивших рост цен на аренду 
и/или покупку недвижимости 
(+0,7 п.п., до 5,8 пункта), зерно-
вые культуры (+1,6 п.п., до 4,1%) 
и сельскохозяйственные товары 
(+0,7 п.п., до 2,8 пункта), а также 
посещение кафе и ресторанов 
(+0,7 п.п., до 2,8 пункта).

Предсказывая сильный 
рост

В отличие от предыдущих 
месяцев, когда казахстанские 
потребители ожидали роста 
цен скорее в перспективе сле-
дующего месяца, но не года, в 
сентябре рост пессимистичных 
оценок отмечается и по месяч-
ному, и по годовому прогнозам. 
В перспективе следующего года 
наблюдается рост оценок более 
быстрого роста цен (+3,2 п.п., до 
24,9%), т. е. каждый четвертый 
казахстанец высказывает подоб-
ный прогноз, а доля ожидающих 
соразмерного роста цен, в свою 
очередь, значительно снизилась 
(–9,3 п.п., до 40%).

В перспективе месяца треть ка-
захстанцев ожидает умеренного 
роста цен (34,1%, – 2,2 п.п.), а 
каждый пятый – сильного роста 
(19,9%), причем их доля в сен-
тябре увеличилась (+1,9 п.п.). 
При этом наблюдается снижение 
умеренных (–2,9 п.п., до 19%) и 
оптимистичных (–1 п.п., до 12%) 
оценок за счет роста пессимизма 
в прогнозировании динамики 
роста цен в следующем месяце.

Женщины и 
молодежь в большем 
беспокойстве

Традиционно женщины де-
монстрируют более пессими-
стичные прогнозные оценки 
– как в перспективе месяца 
(21,9%, +0,9 п.п.), так и года 
(25,6%, +2,5 п.п.). Однако по 
росту пессимистичных прогно-
зов как в перспективе месяца 
(+3,1 п.п., до 17,8%), так и года 
(+3,9 п.п., до 24%) лидируют 
мужчины, тем самым несколько 
сокращая имеющийся гендер-
ный разрыв.

Несмотря на рост пессимистич-
ных оценок во всех возрастных 
группах, рост пессимистичных 
настроений наблюдается у моло-
дых взрослых как в перспективе 
месяца (+3,5 п.п., до 20,9%), так 
и в перспективе года (+3,9 п.п., 
до 26,5%), что, по оценкам года, 
делает их одной из самых песси-
мистичных групп. Однако наи-
более пессимистичной группой 
остается молодежь – в перспек-
тиве месяца (21,1%, +2,2 п.п.), а 
в перспективе года (26,5%, +3,4 
п.п.) молодежь делит лидерство 
с молодыми взрослыми.

Сильного роста цен в перспек-
тиве месяца ожидают жители 
Жамбылской области (27%), а 
роста в перспективе года – жи-
тели Абайской (30,6%), Жамбыл-
ской (37%) и Кызылординской 
(33,3%) областей.

Неуверенность в 
валютных прогнозах

В прогнозных оценках валют-
ных изменений наблюдается 
рост неуверенных в прогнозе – на 
7,1 п.п., до 22,3%, в перспективе 
месяца и на 4,8 п.п., до 20,4%, в 
перспективе года. Доли неопре-
делившихся с прогнозом увели-
чиваются благодаря снижению 
всех остальных оценок, в первую 
очередь нейтральных (–3,3 п.п. 
в перспективе года и –6,3 п.п. 
в перспективе месяца). Однако 
более половины казахстанцев 
(57,5%) верят в рост доллара в 
следующем году и более трети 
(35,2%) верят в рост доллара в 
следующем месяце.

Интересно, что в оценке про-
гноза роста доллара гендерный 
разрыв значительно сократился: 
мужчины склонны снижать свои 
ожидания роста доллара (–4,6 
п.п., до 57,8%, у женщин рост на 
1,7 п.п., до 57,2%) как в перспек-
тиве года, так и в перспективе 
месяца (–2,6 п.п., до 36,1%, у 
женщин рост на 1,4 п.п., до 
34,4%) в пользу неопределенного 
прогноза. В возрастном разрезе 
в перспективе года в рост дол-
лара традиционно больше верит 
молодежь (66,4%, +1,5 п.п.), а 
в перспективе месяца – казах-
станцы от 45 до 59 лет (41,2%, 
+2 п.п.). В перспективе роста 
доллара в течение следующего 
месяца более уверены жители 
Туркестанской области (43,2%) 
и г. Шымкента (42,4%), а в росте 
доллара в течение следующего 
года – жители Жамбылской об-
ласти (68%) и жители столиц 
(г. Алматы – 66,5% и г. Астана 
– 64,5%).

«Беспокойный» рынок 
труда

В сентябре индекс ожидания 
безработицы демонстрирует 
значительное снижение на 4,5 
пункта, до 71,4 пункта (71,7 
пункта в сентябре 2023 года), 
что говорит нам о росте тревог 
касательно состояния рынка 
труда. Рост тревожности про-
изошел за счет увеличения доли 
казахстанцев, полагающих, что 
безработных в течение следую-
щих 12 месяцев станет больше 
(42,8%, 5,2 п.п.).

Мужчины в целом чуть менее 
обеспокоены ситуацией на рынке 
труда (42,3%, у женщин – 43,2%), 
однако в сентябре мужчины чуть 
более склонны в пользу песси-
мистичных оценок (+5,5 п.п., 
у женщин +4,9 п.п.). Больший 
страх безработицы характерен 
для старших возрастных групп – 
казахстанцев предпенсионного 
возраста (45,5%, +5,5 п.п.), а 
также пенсионеров (45%, +6,4 
п.п.), однако ранее оптими-
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Ожидания роста цен в следующие 12 месяцев, %
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стичная молодежь в сентябре 
демонстрирует наиболее значи-
тельный рост пессимистичный 
оценок о рынке труда (+5,6 п.п., 
до 40,9%).

Традиционно большую обес-
покоенность сокращением ко-
личества рабочих мест продол-
жают демонстрировать жители 
западных регионов – Атырауской 
(58,7%), Западно-Казахстанской 
(56,1%) областей, а также жите-
ли Жамбылской области (56,4%). 
Меньше обеспокоены ситуацией 
с безработицей жители Павло-
дарской области (30%) и жители 
столицы (37,4%).

Доверять  не значит 
брать

Доли (не)планирующих брать 
кредиты незначительно увели-
чились – доля планирующих об-
ращаться к кредитным средствам 
выросла на 0,4 п.п. (до 17,9%), 
доля решивших не обращаться в 
течение следующего года к зай-
мам также выросла на 0,5 п.п. (до 
79,9%), за счет общего снижения 
доли неопределившихся. Прирост 
планирующих брать кредиты в 
большей степени произошел за 
счет мужчин (+1 п.п., до 18,6%, 
у женщин –0,2 п.п., до 17,2%), 
наиболее молодой (+2,1 п.п., до 
22,3%) и взрослой (+3,8 п.п., до 
8,8%) групп казахстанцев. В ре-
гиональном разрезе жители Тур-
кестанской области (28,9%) чаще 
планируют брать кредиты, менее 
активно – жители Западной-Ка-
захстанской (9,7%) и Улытауской 
(7,8%) областей.

Индекс кредитного доверия в 
сентябре потерял 0,2 п.п., сни-
зившись до 36,5 пункта, факти-
чески вернувшись к мартовскому 
показателю. Вновь наблюдается 
поляризация оценок: доля не-
определившихся со своей оцен-
кой (22,1%, –7,6 п.п.) частично 
перераспределилась в пользу оп-
тимистичных (16,5%, +2,9 п.п.) 
и пессимистичных (50,2%, +3,3 
п.п.) кредитных оценок, которые 
продолжают преобладать.

В гендерном разрезе рост кре-
дитного доверия чаще демон-
стрировали женщины (+1,2 п., 
до 37,8 пункта, у мужчин – сни-
жение на 1,7 п., до 35,1 пункта). 
В возрастных группах кредитное 
доверие активнее растет у взрос-
лых казахстанцев – на 1,6 п., до 
37 пункта у 45–59-летних, на
0,9 п., до 35,6%, у казахстанцев 
старше 60 лет. При этом обе 
группы демонстрируют экстре-

мальные значения: 45–59-летние 
казахстанцы демонстрируют 
наиболее высокое кредитное до-
верие, а группа наиболее взрос-
лых казахстанцев продолжает 
быть самой пессимистичной в 
отношении кредитных инстру-
ментов. В региональном разрезе 
наиболее высокий уровень кре-
дитного доверия характерен для 
жителей Акмолинской (41,5 пун-
кта, +9,6 п.) и Кызылординской 
(41,8 пункта, +0,3 п.) областей, 
а самый низкий – вновь жители 
Атырауской области (26,2 пунк-
та, –10 п.).

Индекс депозитного доверия 
в сентябре не демонстрирует 
изменений, оставшись на по-
казателе в 55 пунктов. Как и в 
случае кредитного доверия, доля 
неопределившихся с оценкой 
(–6,8 п.п., до 22,9 пункта) почти 
равномерно перераспределилась 
в пользу оптимистичных (+2,4 

п.п., до 37,4%) и пессимистичных 
(+2,5 п.п., до 24,9%) оценок по 
отношению к сберегательным 
инструментам.

Несмотря на отсутствие изме-
нений в показателе депозитного 
доверия, в гендерном разрезе 
женщины продолжают увеличи-
вать уровень доверия (+1,4 п., до 
57,1 пункта, у мужчин – снижение 
на 1,7 п., до 52,7 пункта), что уве-
личивает гендерный разрыв. Ос-
новной тренд к снижению уровня 
доверия с возрастом продолжает 
преобладать, однако в сентябре 
именно старшие возрастные 
группы демонстрируют рост 
доверия (+2,5 п. у 45–49-летних, 
+1,5 п. у казахстанцев возраста 
60+ лет) при снижении доверия 
у молодых групп (–3,4 п. у молоде-
жи, –0,3 п. у молодых взрослых). 
Наибольшее депозитное доверие 
отмечается у жителей Караган-
динской области (58,6 пункта, 

+2,1 п.), г. Алматы (58 пункта, 
+0,9 п.) и г. Шымкента (58,5 пун-
кта, +6 п.), наименьшее – вновь 
у жителей Жетысуской области 
(49,3 пункта, +1,4 п.).

Осеннее спокойствие
Более половины казахстанцев в 

июле полагали, что их окружают 
спокойные настроения, причем 
их доля продолжает увеличивать-
ся (+0,7 п.п., до 57%), но более 
трети (36,9%, –2,3 п.п.) склоня-
ются к тому, что их окружают 
тревожные настроения, в связи 
с чем индекс достиг 120,5 пункта 
(+4,5 п.). Несмотря на то что муж-
чины менее склонны отмечать 
тревожные настроения (33,1%, 
+2,8 п.п.), женщины стали чаще 
отмечать, что их окружают преи-
мущественно спокойные настро-
ения (+5,2 п.п., до 31%). Среди 
возрастных групп наибольший 
уровень тревожности демон-

стрируют взрослые казахстанцы 
(45–59 лет) – среди них почти 
половина (43,4%) отметила, что 
их окружают тревожные настро-
ения. Также наиболее высокий 
уровень тревожности характерен 
для Улытауской области (41,1%) и
г. Алматы (43,3%), наиболее низ-
кий – для Актюбинской области 
(28,5%).

Параллельно с ростом спокой-
ных настроений растет доля ка-
захстанцев, которые отметили, 
что в течение сентября не стал-
кивались со стрессом (46,8%, 
+6,3 п.п.), хотя каждый деся-
тый казахстанец отметил, что в 
течение месяца сталкивался со 
стрессом ежедневно (+0,1 п.п., 
до 10,8%). Женщины продолжа-
ют лидировать по столкновению 
со стрессом (55,4%, у мужчин – 
45,9%). Среди возрастных групп 
самой активно сталкивающейся 
со стрессом группой становятся 

молодые взрослые (54,5%), а не 
молодежь, которая чуть уступает 
лидерство в сентябре (53,9%). В 
региональном разрезе по уров-
ню частоты столкновения со 
стрессовыми ситуациями лиди-
руют жители г. Алматы (61,5%), 
им немного уступают жители 
столицы (57,9%), а реже всего 
стресс встречается у жителей 
Мангистауской (42,4%), Алма-
тинской (46,2%) и Карагандин-
ской (46%) областей.

Сентябрьская 
стабилизация

В сентябре 2024 года индекс 
потребительской уверенности 
возвращается к слабому росту, 
продолжая укрепление в оп-
тимистичной зоне. В отличие 
от предыдущих месяцев казах-
станцы стали позитивнее про-
гнозировать будущее состояние 
экономики в стране, в то время 
как личное экономическое буду-
щее определяется как умеренное.

Три четверти регионов Рес-
публики Казахстан находит-
ся в оптимистичной зоне, но 
взрослые потребители так и 
не могут выбраться из зоны 
потребительского пессимизма. 
Женщины продолжают укре-
пление в оптимистичной зоне 
благодаря росту потребитель-
ских ожиданий, в то время как 
мужчины скорее близки к ней-
тральной зоне потребительской 
уверенности.

Инфляционные ожидания на-
селения находятся выше факти-
ческих показателей, при этом 
прогнозные оценки динамики 
цен становятся пессимистичны-
ми – причем не только в перспек-
тиве месяца, как в предыдущие 
периоды, но и в перспективе 
следующего года. По ключевым 
продуктам питания и услугам 
(ЖКХ, интернет и связь) отмеча-
ется снижение.

Показатели кредитного и де-
позитного доверия, а также 
планирование обращения за кре-
дитными средствами почти не 
изменились, несмотря на сниже-
ние индекса благоприятности ус-
ловий для совершения крупных 
покупок. Однако фиксируется 
рост обеспокоенности ситуацией 
на рынке труда. Уровни стресса и 
тревожности среди жителей РК 
продолжают снижаться, един-
ственной причиной беспокой-
ства, которую отмечает почти 
каждый четвертый казахстанец, 
остается финансовый вопрос.

Анастасия САБЛИНА, 

социолог-аналитик 
исследовательской компании 
United Research Technologies Group

Ранее мы обсуждали, насколько 
потребительская уверенность – как 
самостоятельный фактор или в сочета-
нии с другими макроэкономическими 
индикаторами – способна с определен-
ной долей вероятности предсказывать 
фактические расходы потребителей. В 
данном материале мы рассмотрим при-
чины, почему макроэкономические ин-
дикаторы не всегда способны объяснить 
изменения в фактическом потреблении, 
в то время как индекс потребительской 
уверенности может оказаться значимо 
более важной переменной для предска-
зания фактических расходов населения.

Ошибки прогнозирования
Ошибки в прогнозировании фактиче-

ского потребления способны объяснять 
нашу неспособность, неспособность экс-
пертов и прогнозистов предсказать силу 
экономического роста / восстановления 
– на страновом или региональном уров-
не. Для корректировки прогнозирования 
фактического потребления европейские 
эксперты часто обращаются к показа-
телям потребительской уверенности 
как к средству мониторинга тенденций 
(будущего) потребления.

Фокус на потребительской уверенно-
сти определяется как перспективный 
элемент, который хорошо согласуется со 
стандартным теоретическим подходом 
гипотезы перманентного дохода – те-
ории, предполагающей, что потребле-
ние будет определяться перманентно 
располагаемым доходом, а сбережения 
определяются транзиторными (времен-
ными) доходами.

Предсказывая траты
Тот факт, что потребительская уверен-

ность с относительно высокой точностью 
предсказывает рост потребления, даже 
когда исследования объясняют это 
другими макроэкономическими пере-
менными, означает, что потребление 
(его динамика и ключевые тренды) со 
временем меняется. Одна из причин 
рационализации этого заключается в 
том, что подобные изменения являются 
результатом «вкусовых шоков» (т. е. 
фактически шоковые изменения в спросе 
потребителей), которые каким-то обра-
зом отражаются в показателях потреби-
тельской уверенности.

Однако, хотя «вкусовые шоки» приво-
дят к изменению фактического потре-
бления, даже если ожидания доходов 
остаются неизменными (согласно 
гипотезе перманентного дохода), они 
не могут объяснить предсказательную 
роль потребительской уверенности. 

Только непредвиденные «вкусовые 
шоки» должны влиять на рост потре-
бления, поэтому «вкусовые шоки» не 
могут рационализировать предсказа-
тельную роль индекса потребительской 
уверенности.

«Несовершенные рынки»
Одной из рационализаций невоз-

можности предсказывать отклонения 
фактического потребления выступают 
несовершенные рынки капитала. Хотя 
гипотеза об ограничениях ликвидности 
может выступать более обоснованной 
для потребления товаров длительного 
пользования, ряд исследований обнару-
живает доказательства того, что несо-
вершенные рынки капитала влияют и на 
потребление товаров кратковременного 
пользования. 

Предполагая некоторую общую устой-
чивость (перманентной части) дохода, 
рост дохода сигнализирует о более высо-
ком доходе в будущем и пересмотре лич-
ного бюджета в сторону повышения по-
требительской части. Однако в условиях 
ограничений потребитель не может об-
ращаться за заемными средствами под 
этот более высокий доход и не обладает 
возможностью финансировать возрос-
шее потребление. Соответственно, фак-
тическое потребление приближается к 
своему оптимальному уровню только 
в следующем периоде с отложенным 

эффектом, когда более высокий доход 
будет достигнут. Таким образом, более 
высокое значение потребительской уве-
ренности в текущем периоде фактически 
сигнализирует о более высоком доходе в 
будущем и впоследствии росте фактиче-
ского потребления.

Неопределенность дохода 
=> рост потребления?

Если потребители не уверены в своем 
(будущем) доходе, они будут стремить-
ся к снижению текущего потребления, 
поскольку потребители предпочитают 
сберегать в текущий момент, чтобы 
избежать возможного (резкого) сни-
жения потребления в будущем. Однако 
их потребление по-прежнему должно 
удовлетворять бюджетным ограниче-
ниям, и поэтому в средне- и долгосроч-
ной перспективе потребление будет в 
среднем расти быстрее, чем в условиях 
определенности (будущего) дохода.

Потребительская уверенность поло-
жительно предсказывает будущие коле-
бания как фактического потребления, 
так и изменения процентных ставок. 
Высокое значение потребительской 
уверенности предполагает большую не-
определенность относительно значения 
процентных ставок в будущем, а также 
роста потребления. Соответственно, 
потребители склоняются к снижению 
текущего потребления, но в будущем 

потребление начнет расти, поскольку 
потребители будут компенсировать 
текущее сбережение – увеличением 
потребления в будущем периоде. И бу-
дущий рост потребления предсказуем 
заранее, поскольку текущие изменения 
коррелируют с «запаздывающей» потре-
бительской уверенностью.

«Нерациональные» 
потребители

Одна из гипотез состоит в том, что 
потребители иррациональны, в связи с 
чем фактическое потребление не всегда 
может быть предсказано с помощью мак-
роэкономических индикаторов, таких 
как показатель ВВП или национального 
дохода, состояния рынка труда и т. д.

Однако исследования, проведенные 
для понимания причин отклонений 
фактического потребления домохозяйств 
– как с использованием исключительно 
индикаторов потребительской уверен-
ности, так и с включением макроэконо-
мических индикаторов, явно демонстри-
руют дальновидность и рациональность 
поведения потребителей (модель «сбере-
гать сейчас – увеличивать потребление 
потом»). Более того, прогностическая 
способность индексов потребительской 
уверенности способна предсказывать 
будущие «вкусовые шоки» благодаря ана-
лизу практик потребления / сбережения 
в текущий период.

«Нерациональные» потребители или 
неработающие макроэкономические индикаторы
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ИНДЕКСЫ

Пятнадцатый месяц Freedom 
Finance Global изучает потреби-
тельскую уверенность, инфляци-
онные и девальвационные ожи-
дания жителей четырех стран 
Центральной Азии: Казахстана, 
Узбекистана, Кыргызстана и 
Таджикистана. В сентябре 2024 
года фиксируется негативная 
динамика с уменьшением потре-
бительской уверенности в трех 
странах, хоть снижение и ока-
залось небольшим. Кроме того, 
похожая ситуация наблюдается 
и в динамике инфляционных 
настроений, которые выросли во 
всех четырех странах. Тем не ме-
нее девальвационные ожидания 
в регионе в целом остались на 
прежних уровнях, кроме Узбеки-
стана, где беспокойство по этому 
поводу сильно выросло.

В сентябре произошло паде-
ние индекса потребительской 
уверенности (CCI) сразу в трех 
странах региона. Кыргызстан по-
сле шести месяцев роста подряд 
и достижения рекордов показал 
небольшое снижение индекса. В 
Узбекистане падение оказалось 
чуть более значительным и прак-
тически полностью отменило 
весь августовский прогресс. В 
Таджикистане также произошло 
небольшое снижение, но эта 
страна продолжает сохранять 
лидерство в регионе. Казахстан 
же оказался единственной стра-
ной, где фиксируется позитивная 
месячная динамика индекса в 
сентябре.

В Казахстане и Узбекистане 
аналитики ежемесячно собирают 
по 3600 анкет, в Кыргызстане 
– 1600, в Таджикистане – 1200, 
соразмерно объему населения в 
исследуемых странах. Исследова-
ния базируются на методологии, 
используемой для получения 
индексов потребительской уве-
ренности во многих странах 
мира и адаптированной под 
локальные задачи компанией 
United Research Technologies 
Group. Метод сбора данных – те-
лефонный опрос. Анкета опроса 
адаптирована: исследование 
проводится на родном языке 
респондентов.

Казахстан

Индекс потребительской уве-
ренности в Казахстане в сентябре 
показал частичное восстановле-
ние после августовского падения 
и вырос с 101,9 до 102,7 пункта. 
Улучшение настроений случи-
лось по трем из пяти субиндек-
сов. Наибольшее увеличение 
произошло по прогнозам измене-
ний экономической ситуации в 
горизонте одного года. В сравне-
нии с прошлогодним сентябрем 
CCI вырос на 2,7 пункта во мно-
гом благодаря значительному 
улучшению оценок изменений 
личного материального поло-
жения.

Значительный 
рост оптимизма 
по экономике

Субиндекс прогнозов измене-
ний экономической ситуации в 
горизонте следующих 12 месяцев 
вырос на заметные 7,1 пункта, 
достигнув 131,3 пункта, что явля-
ется вторым лучшим результатом 
этого года. Доля тех, кто считает, 
что экономическая ситуация 
улучшится, выросла с 49,3% в 
августе до 53,1% в сентябре.

В возрастном разрезе рост 
происходит по всем группам, 
но наиболее сильное улучшение 
фиксируется среди людей 45–59 
лет. Доля позитивно настроен-
ных респондентов в этой группе 
выросла с 45,8 до 51,7%. Тем не 
менее это все равно является 
наименьшим показателем среди 
всех возрастных групп. Лучший 
результат продолжает показы-
вать молодежь до 29 лет, среди 

представителей которой анало-
гичная доля достигла 55,8%.

В региональном плане наи-
большее увеличение позитива 
по прогнозам изменений эконо-
мической ситуации наблюдается 
в Атырауской, Мангистауской 
и Жетысуской областях, где 
доля положительных ответов 
выросла на 17,5; 14 и 12,3 п. п. 
соответственно. В итоге лидером 
сентября становится Мангистау-
ская область, где доля прогнози-
рующих улучшение экономики 
в ближайшие 12 месяцев соста-
вила 70,6%. Хуже всех ответили 
в Улытауской области, где этот 
показатель, наоборот, упал на 1,2 
п. п. и составил 40,2%.

Условия для крупных 
покупок стали менее 
благоприятными

В сравнении с августом наи-
большее падение показывает 
субиндекс благоприятности 
текущих условий для крупных 
покупок, который снизился на 
5,2 пункта и достиг 71,3 пункта. 
Этот результат является самым 
низким за последние пять меся-
цев. Доля казахстанцев, счита-
ющих, что условия для покупок 
являются благоприятными, 

уменьшилась с 32,8 до 30,2%.
Среди возрастных групп наи-

большее падение уровня опти-
мизма наблюдается у молодежи 
до 29 лет (доля положительных 
ответов упала с 41,8 до 36,8%) 
и респондентов 30–44 лет (доля 
положительных ответов снизи-
лась с 33,4 до 28,6%). При этом 
в других возрастных группах 
динамика не была негативной. 
Доля респондентов 45–59 лет, 
отмечающих благоприятность 
условий для крупных покупок, 
не изменилась, а у старшего 
поколения от 60 лет показатель, 
наоборот, вырос до 26,1%. Но 
этот результат является худшим 
среди всех возрастов.

В региональном разрезе самый 
большой регресс показала Кы-
зылординская область, где доля 
положительных ответов упала 
с 45,9 до 20,4%. Этот результат 
также оказался наихудшим среди 
всех регионов в сентябре. Также 
большое месячное падение на-
блюдается в Улытауской (–17,4 
п. п.) и Атырауской (–10,1 п. п.) 
областях. С другой стороны, луч-
ше всех ответили респонденты 
из Карагандинской области, где 
доля позитивных ответов немно-
го упала – с 34,8 до 34,6%.

Инфляционные 
оценки и ожидания 
казахстанцев выросли

Инфляционные оценки жите-
лей Казахстана немного вырос-
ли в сентябре после рекордно 
низких показателей августа. 
За прошедший месяц 39,7% 
жителей (в августе – 37,6%) 
заметили сильный рост цен. А 
в горизонте прошедшего года 
произошло небольшое падение 
доли заметивших более быстрое 
увеличение цен: с 51% в августе 
до рекордного минимума в 50,8% 
на момент исследования.

Инфляционные ожидания ка-
захстанцев в целом заметно вы-
росли и достигли самых высоких 
значений в этом году. Доля лю-
дей, ожидающих сильного роста 
цен в горизонте одного месяца, 
увеличилась с 18 до 19,9%, в го-
ризонте следующих 12 месяцев 
доля ждущих ускорения роста 
цен выросла с 21,7% в августе до 
24,9%  на момент исследования.

Аналогичное исследование На-
ционального банка РК по инфля-
ционным оценкам и ожиданиям 
показало существенный рост пес-
симизма после многомесячных 
минимумов августа. Согласно 
его данным, доля ожидающих 

сильного роста цен в течение 
года выросла с 20,9 до 24,3%. 
Тогда как в горизонте одного 
месяца аналогичный показатель 
резко вырос с 14,7 до 19,5%. Ин-
фляционные оценки в разных 
временных горизонтах показали 
разнонаправленное движение. 
Если по оценке роста цен за 
последний месяц произошло уве-
личение доли респондентов с 26 
до 29%, то доля указывающих на 
быстрый рост цен за предыдущие 
12 месяцев снизилась с 43,4 до 
42,7%, что является вторым са-
мым низким значением с апреля 
2020 года.

Среди отдельных товаров и 
услуг большинство респондентов 

все еще волнует существенный 
рост цен на продукты питания. 
Топ-4 наиболее заметно подоро-
жавших для населения товаров 
остается неизменным один-
надцатый месяц подряд. В него 
входят категории «Мясо и птица», 
«Молоко и молочные изделия», 
«Хлеб и хлебобулочные изделия» 
и «Овощи и фрукты». Тем не 
менее в среднем доля людей, за-
метивших сильный рост цен всех 
вышеперечисленных продуктов, 
упала на 4,4 п. п. По овощам и 
фруктам показатель снизился 

с 32,6 до 27,2%, что является 
минимумом за все время иссле-
дования. Также заметно (на 4,9 
п. п.) упала доля людей, выбрав-
ших молочные продукты, а сам 
показатель достиг 31%, что лишь 
на 0,2 п. п. выше рекордного ми-
нимума. Согласно официальной 
статистике, цены на молочные 
продукты выросли в сентябре 
лишь на 0,4% м/м, а на мясо – на 
0,2% м/м. Цены на фрукты и ово-
щи также сезонно подешевели 
на 3,6% в сравнении с августом.

Девальвационные 
ожидания немного 
снизились

Девальвационные ожидания 
казахстанцев в сентябре оста-
ются на высоком уровне, хоть и 
показали небольшое снижение 
после незначительного сентябрь-
ского укрепления тенге. Соглас-
но результатам опроса, доля ка-
захстанцев, ждущих ослабления 
тенге в горизонте одного года, 
упала с рекордных 58,7 до 57,5%. 
А в горизонте одного месяца 
произошло снижение с 35,7 до 
35,2%. Отметим, что в сравнении 
с прошлым сентябрем доля пес-
симистов выросла на 1,1 п. п. по 
первому вопросу и уменьшилась 
на 3,3 п. п. по второму.

Узбекистан

Индекс потребительской уве-
ренности узбекистанцев в сен-
тябре 2024 года снизился после 
двух месяцев восстановления 
подряд и упал с 130,9 до 128,7 
пункта. По отдельности сниже-
ние произошло по всем пяти суб-
индексам, которые определяют 
индекс. Наибольшее падение 
показал субиндекс благоприят-
ности условий для крупных по-
купок. В сравнении с сентябрем 
2023 года индекс также снизился 
на 2,7 пункта во многом за счет 
падения оптимизма по вопросу 
экономической ситуации.

Снижение оптимизма 
по условиям для 
крупных покупок

Субиндекс благоприятности 
условий для крупных покупок 
и расходов после рекордного 
августа снизился на 5,4 пункта, 
достигнув 86,9 пункта. 40,1% 
жителей Узбекистана выбрали 
положительный вариант ответа, 
тогда как в августе таких было 
41,8%. Заметно выросла доля 
негативных ответов – на 3,9 п. п.

Среди возрастных групп наи-
большее ухудшение оценок пока-
зывают люди старше 60 лет. Если 
в предыдущем месяце доля поло-
жительных ответов этой группы 
достигала 42,6%, то в сентябре 
она упала до 35,5%, что является 
самым низким результатом среди 
всех возрастных групп. Лучший 
результат все еще показывает мо-
лодежь до 29 лет, где набралось 
44,4% оптимистов, что при этом 
на 2,3 п. п. ниже, чем в августе. 
Результаты остальных двух сред-
них возрастных групп оказались 
похожими – 38–40%.

В региональном разрезе наи-
большее ухудшение показателя 
произошло в Навоийской об-
ласти. Там доля респондентов, 
выбравших позитивные вари-
анты ответов, упала с 50,7 до 
36,4%. Самые низкие результаты 
в сентябре показала Ташкентская 
область, где доля положительных 
ответов упала с 39,9 до 31%. С 
другой стороны, в Наманган-
ской, Ферганской, Хорезмской, 
Сурхандарьинской областях и 
Республике Каракалпакстан доля 
оптимистов увеличилась относи-
тельно августа.

Мнения 
об экономической 
ситуации ухудшились 
за последний год

За прошедший год наиболь-
шее падение показал субиндекс 
произошедших изменений эко-
номической ситуации. Он упал 
на 8,4 пункта в сравнении с сен-
тябрем 2023 года и достиг 119,5 
пункта, что на два пункта выше 
антирекорда, установленного 
в мае 2024 года. 49% опрошен-
ных узбекистанцев считают, что 
экономическая ситуация улуч-
шилась за предыдущий год, что 
на 8,1 п. п. меньше результата 
прошлого года.

Среди всех возрастных групп 
наблюдается заметная негатив-
ная динамика. Наибольшее из-
менение зафиксировано у людей 
45–59 лет, 50,1% которых счита-
ют, что экономическая ситуация 
улучшилась. Однако в прошлом 
году таких респондентов на-
считывалось 60,7%. Лучший 
результат показывает старшее 
поколение от 60 лет, где эта доля 
достигла 52,1%. На последних по-
зициях – молодежь до 29 лет, сре-
ди которой показатель в сентябре 
составил 46,9%.

В региональном плане в срав-
нении с прошлогодним сентя-
брем наибольшее снижение 
фиксируется в Наманганской и 
Андижанской областях, где доля 
положительных ответов упала на 
16,8 и 16 п. п. соответственно. И 
все же за последний год ситуа-
ция не изменилась, и Ташкент 
по-прежнему замыкает список 
– доля отметивших положитель-
ные изменения в экономике до-
стигает 36,9%. Лучшую годовую 
динамику показала Республика 
Каракалпакстан, где этот же по-
казатель упал лишь на 0,8 п. п. 
Тем не менее лидером является 
Хорезмская область с показате-
лем доли в 59,5%.

Инфляционные 
ожидания и оценки 
остались прежними

Инфляционные оценки и ожи-
дания жителей Узбекистана в 
сентябре в целом изменились 
незначительно и остались на 
довольно высоких уровнях. Так, 
за прошедший год очень сильный 
рост цен в сентябре ощутили 
51,4% жителей против 48,2% 
– в августе. А вот в горизонте 
прошедшего месяца их доля, 
наоборот, незначительно упала 
с 31,9 до 31,8%.

Инфляционные ожидания 
показали небольшое улучше-
ние в сравнении с августом в 
обоих временных горизонтах. 

Доля ожидающих сильного 
роста цен в следующем ме-
сяце упала с 20 до 19,6%. А в 
горизонте одного года 25,6% 
респондентов ожидают более 
быстрого роста цен, что на 
1,5 п. п. ниже августовского 
показателя.

Согласно официальной стати-
стике, в августе зафиксирован 
месячный рост цен на 1,23%. 
Тем не менее годовая инфляция 
незначительно снизилась с 10,47 
до 10,46%. При этом продолжа-
ется резкий месячный рост цен 

на мясо, овощи и фрукты. Так, 
мясо подорожало за сентябрь 
на 2,8–3,1% (+4,9–5,3% – в 
августе), и это продолжает не-
гативно отражаться на настрое-
нии респондентов. Также за все 
время исследования в вопросе 
наиболее сильно повысившихся 
в цене товаров и услуг вновь за-
фиксирован максимум по мясу и 
птице. 61,9% респондентов ука-
зывают на это наименование, 
тогда как в августе таких было 
57,8%. Немного увеличилась 
доля указавших овощи и фрукты 
(+3,2 п. п.) на фоне сезонного 
роста цен на целый ряд овощей 
и фруктов на 10–16% м/м. Ус-
луги ЖКХ выросли в цене лишь 
на 0,5% м/м в сентябре, и доля 
отметивших этот вариант сни-
зилась с 31,9 до 28,5%. Однако 
отдельный резкий рост цен на 
пропан на 15,7% м/м не особо 
повлиял на настроения респон-
дентов.

Резкий рост 
девальвационных 
ожиданий

В сентябре девальвационные 
ожидания жителей Узбекистана 
резко повысились после четы-
рех месяцев снижения подряд. 

В сентябре узбекский сум по-
казал небольшое ослабление в 
0,6% второй месяц подряд. Доля 
тех, кто ждет ослабления нацио-
нальной валюты по отношению 
к доллару в течение следующих 
12 месяцев, выросла с 49,1% в 
августе до 59,4% в сентябре. А 
вот в горизонте одного меся-
ца доля пессимистов увеличи-
лась с 32,2 до 41,2%. Однако в 
сравнении с сентябрем 2023 
года она упала на 3,9 и 7,9 п. п. 
соответственно.

Кыргызстан

В Кыргызстане индекс по-
требительской уверенности в 

сентябре показал небольшое 
снижение после непрерывного 
шестимесячного роста. Ин-
декс за месяц упал на 1,3 пун-
кта, достигнув 140,7 пункта. 
В этот раз снижение показали 
четыре из пяти субиндексов, 
определяющих его композит-
ный уровень. А наибольший 
спад фиксируется в вопросе 
благоприятности условий для 
крупных покупок. В сравнении 
с сентябрем 2023 года рост ин-
декса составил внушительные 
12,9 пункта.
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Небольшой 
откат оценок 
благоприятности 
условий для крупных 
покупок

Субиндекс благоприятности 
текущих условий для крупных 
покупок упал на 3,5 пункта в 
сравнении с августом, достиг-
нув уровня в 107,6 пункта, что 
по-прежнему является самым вы-
соким значением в Центральной 
Азии. Доля людей, указывающих 
на благоприятность условий для 
крупных расходов, упала с 45,2% 
в августе до 43,5% в сентябре.

Все возрастные группы проде-
монстрировали рост пессимизма, 
но сильнее всего он заметен сре-
ди респондентов 45–59 лет. Там 
доля выбравших положительные 
ответы упала с 43,8 до 40,1%. А 
самый низкий показатель фикси-
руется у старшего поколения от 
60 лет, где аналогичный уровень 
указанных ответов упал с 40,5 до 
37,2%. Лучший результат демон-
стрирует молодежь до 29 лет с 
показателем 48,2%.

Также отметим, что ухудшение 
фиксируется во всех регионах, 
кроме Таласской, Нарынской и 
Баткенской областей. Наиболее 
сильное падение наблюдается в 
Чуйской области, где снижение 
доли положительных ответов 
составило 10,9 п. п., что перенес-
ло регион на последнее место. С 
другой стороны, резкое улучше-
ние наблюдается в Таласской и 
Нарынской областях, где доля 
отмечающих благоприятность 
условий для крупных покупок 
выросла на 29 и 19 п. п. соот-
ветственно. В итоге Нарынская 
область стала лидером сентября 
с результатом 57,1%.

Оценки экономической 
ситуации сильно 
улучшились за год

Субиндекс оценок изменений 
экономической ситуации за 
последние 12 месяцев показал 
заметный рост в сравнении с 
сентябрем 2023 года. За год суб-
индекс вырос на 26,1 пункта, 
достигнув околорекордных 154 
пунктов. 71,7% жителей указыва-
ют на улучшение экономической 
ситуации, тогда как в прошлом 
году этот показатель достигал 
лишь 54,4%.

В возрастном разрезе значи-
тельный рост наблюдается по 
всему спектру, но наибольшее 
улучшение показало старшее 
поколение от 60 лет. Если в 2023 
году доля положительных отве-
тов среди его представителей 
достигала 50,9%, то в сентябре 
этого года она выросла до 72,8%. 
При этом лучше всех ответили 
респонденты 45–59 лет, среди 
которых аналогичный показа-
тель увеличился до 74,3% (+19,4 
п. п.). Также отметим сильный 
годовой рост доли оптимистов в 
двух других возрастных группах, 
на 14,9–16,3 п. п.

В региональном разрезе также 
наблюдается полное единение в 
улучшении оценок изменений 
экономической ситуации. Ли-
дером сентября и показавшей 
наибольший рост за последние 
12 месяцев стала Баткенская 
область, где доля позитивных 
ответов выросла с 65,5 до 88,2%. 
Также на 19–20 п. п. выросли 
доли в Бишкеке и Джалал-Абад-
ской области. Хуже остальных 
ответили респонденты из Чуй-
ской области, где позитивные из-
менения в экономике отмечают 
лишь 57,7%.

Инфляционные оценки 
и ожидания немного 
выросли

Инфляционные оценки кыр-
гызстанцев в сентябре показали 
заметный рост впервые с марта 
этого года. Если в августе 26,2% 
опрошенных ощущали очень 
сильный рост цен за прошедший 
месяц, то в сентябре таких набра-
лось 30,8%. Оценки роста цен за 
прошедшие 12 месяцев также 
выросли похожими темпами. В 
сентябре 50,7% кыргызстанцев 
фиксируют ускорение роста 
цен, тогда как в августе этот 
показатель составлял 46,6%. К 
тому же официальные данные по 
годовой инфляции указывают на 
ее резкий рост в сентябре с 3,8 до 
4,9%, что является максимумом 
с апреля.

Инфляционные ожидания кыр-
гызстанцев выросли не так зна-
чительно, как инфляционные 
оценки, но оказались на самых 
высоких в этом году уровнях. 
Доля респондентов, ожидающих 
более быстрого увеличения цен в 
следующие 12 месяцев, выросла с 
12,4 до 12,9%. Доля тех, кто счи-
тает, что цены повысятся очень 
сильно в следующем месяце, 
также выросла с 7,7 до 8,7%.

Среди отдельных товаров и ус-
луг, по которым жители заметили 

наибольший рост цен, так же 
как и в других странах региона, 
отмечаем категорию «Мясо и 
птица». Она уверенно перехва-
тила лидерство у муки, которая 
держалась на первой строчке 
12 месяцев. Доля респондентов, 
выбравших это наименование, 
выросла с 35 до рекордных 51,6%. 
Также отметим, что в целом спи-
сок топ-5 товаров, по которым 
заметен наибольший рост цен, 
не меняется 13 месяцев подряд. 
Кроме мяса и птицы в сентябре 
39,5% респондентов отмети-
ли муку, 37,4% – растительное 
масло, 29,9% – овощи и фрукты 
и 26,8% – сахар с солью. Среди 
упомянутых продуктов рост 
беспокойства наблюдается лишь 
по овощам и фруктам. Отметим 
резкий месячный скачок цен на 
мясо на 5,3% м/м в сентябре, 
согласно официальной стати-
стике, чего не было с мая 2007 
года. Также заметно подорожа-
ли овощи – на 2,9% м/м, хотя 
фрукты продолжили дешеветь 
относительно предыдущего ме-
сяца (–4,7%). Цены на масла 
и жиры выросли на 1,8% м/м. 
В последний раз их стоимость 
росла так стремительно в апреле 
2022 года.

Девальвационные 
ожидания снижаются 
до новых рекордов

Кыргызский сом в сентябре 
вновь укрепился, на 0,8%, после 
небольшого ослабления в авгу-
сте. В итоге девальвационные 
ожидания кыргызстанцев незна-
чительно снизились в сравнении 
с восьмым месяцем года, достиг-
нув новых абсолютных миниму-
мов за время исследования. Если 
в августе 23,2% жителей ждали 

ослабления национальной валю-
ты через год, то в сентябре доля 
таких упала до 23,1%. А вот в во-
просе роста доллара в горизонте 
одного месяца доля пессимистов 
снизилась куда более значитель-
но: с 17,5 до 14,4%.

Таджикистан

Индекс потребительской уве-
ренности в Таджикистане в сен-
тябре снизился с 151,4 до 149,6 
пункта, что подразумевает вто-
рой месяц падения подряд. В этот 
раз снижение показали четыре из 
пяти субиндексов, а наибольшее 
падение произошло по прогно-
зам личного материального 

положения. В сравнении с про-
шлогодним сентябрем индекс 
потребительской уверенности 
вырос на 6,3 пункта, по боль-
шей части за счет улучшения 
оценок изменений экономи-
ческой ситуации и благопри-
ятности условий для крупных 
покупок.

Прогнозы личного 
материального 
положения ухудшились

Прогнозы жителей касательно 
ожидаемых изменений личного 

материального положения пока-
зали наиболее заметное падение 
в сравнении с августом. Данный 
субиндекс упал с 164,2 до 160,6 
пункта, что стало вторым самым 
низким результатом в этом году. 
Доля оптимистично настроен-
ных таджикистанцев в сентябре 
составила 72,7% против 75,3% 
в августе.

В возрастном разрезе сниже-
ние оптимистов фиксируется у 
всех возрастных групп, кроме 
старшего поколения от 60 лет. 
В этой группе доля тех, кто 
ожидает улучшения личного 
материального положения, вы-
росла с 68,7 до 75,2%. Тем не 
менее лучший результат все 
равно фиксируется у молодежи 
до 29 лет, где доля достигает 
79%. С другой стороны, среди 
респондентов 45–59 лет доля 
положительных ответов упала 
на 4,7 п. п., что стало самым 
большим темпом падения в 
сентябре. А сам абсолютный 
результат в 67,5% оказался 
наименьшим.

Во всех регионах, кроме Гор-
но-Бадахшанской автономной 
области, фиксируется сниже-
ние доли жителей, ожидающих 
улучшения личного материаль-
ного положения в горизонте 
12 месяцев. Вышеуказанный 
регион показал долю положи-
тельных ответов в 72,9% против 
65,4% в августе. Наибольший 
показатель в 78,4% наблюда-
ется в Согдийской области. 
И в то же время именно там 
произошло наибольшее паде-
ние показателя за месяц. Хуже 
остальных продолжают отвечать 
жители Душанбе, где доля по-
ложительных ответов достигла 
66,3%.

Условия для 
крупных покупок 
сильно улучшились 
за последний год

Субиндекс, касающийся во-
проса благоприятности текущих 
условий для крупных покупок и 
расходов, в сентябре вырос на 
14,6 пункта в сравнении с про-
шлогодним сентябрем, достигнув 
95,1 пункта. Этот показатель 
является вторым наивысшим в 
этом году после июльского ре-
корда. 45,6% респондентов дали 
положительные ответы, тогда 
как в прошлом году таких было 
39,7%.

В разрезе возрастных групп 
наибольший рост наблюдается 

среди старшего поколения от 60 
лет. Если в 2023 году доля опти-
мистов среди его представителей 
достигала 39,2%, то в этом году 
она составила 49,9%, что явля-
ется лучшим результатом среди 
всех возрастных групп. В целом 
же рост показали все возрастные 
группы, но у молодежи до 29 лет 
он оказался небольшим, в 1,5 п. п.,
тогда как у людей среднего воз-
раста рост доли составил 7,7–7,8 
п. п. Худший результат в 42,7% 
фиксируется у респондентов 
45–59 лет.

В разрезе регионов улучшение 
за последний год наблюдаются 
везде, кроме Горно-Бадахшан-
ской автономной области, где 
доля оптимистов упала с 53,1% 
в 2023 году до 45,3% на момент 
последнего исследования. А вот 
наибольший рост произошел в 
районах республиканского под-
чинения, где 42,4% респондентов 
считают, что текущие условия 
благоприятны для крупных поку-
пок (28,5% – в 2023 году). Тем не 
менее этот показатель все равно 
оказался наихудшим среди всех 
регионов, а лидером сентября 
стала Согдийская область.

Инфляционные 
ожидания заметно 
выросли

Инфляционные оценки таджи-
кистанцев в сентябре показали 
небольшой рост после резкого 
увеличения в августе. Доля ре-
спондентов, отметивших силь-
ный рост цен за последний ме-
сяц, незначительно упала с 27,4 
до 27,3%. В горизонте последних 
12 месяцев доля тех, кто ощутил 
более быстрый рост цен, выросла 
с 29,7 до 31,2%, что стало самым 
высоким показателем в этом 
году. Инфляционные ожидания 
жителей Таджикистана показали 
куда более значительный рост в 
сравнении с августом. 12% жи-
телей ждут очень сильного роста 
цен в ближайший месяц, тогда 
как в августе таких было 9,7%. А в 
горизонте следующих 12 месяцев 
доля пессимистов выросла с 10,2 
до 14,4%.

Официальные данные за сен-
тябрь еще не были опублико-
ваны, но годовая инфляция в 
августе ускорилась с 3,4 до 3,6%, 
что, вероятно, и стало причиной 
резкого роста инфляционных 
оценок в августе. Среди отдель-
ных товаров жителей Таджики-
стана продолжают сильно бес-
покоить цены на мясо и птицу. 
За последний месяц доля людей, 
заметивших сильный рост цен 
на эту категорию, выросла с 
45,1 до рекордных за все время 
исследования 50,8%. А вот по 
остальным продуктам питания 
уровень беспокойства продолжа-
ет снижаться. По муке этот пока-
затель упал с 33,4 до 30,7%, а по 
растительному маслу – с 28,3 до 
25,1%. Отметим, что топ-4 наи-
менований наряду с овощами и 
фруктами остается неизменным. 
Согласно официальной стати-
стике, в августе цены на мясо и 
мясную продукцию выросли на 
1,2% м/м, а отдельно по говядине 
– на 2,7% м/м. Таким образом, 
стоимость мяса ежемесячно 
растет весь 2024 год. Фрукты в 
августе сезонно подешевели на 
7,9% м/м, тогда как овощи за 
месяц подорожали на 1,3%.

Девальвационные 
ожидания 
незначительно 
снизились

Девальвационные ожидания в 
Таджикистане в сентябре немно-
го снизились и продолжают нахо-
диться возле средних значений 
предыдущих 11 месяцев. Курс 
доллара по отношению к сомони 
в сентябре упал на 0,1% после 
небольшой паузы в августе. Доля 
тех, кто ждет ослабления нацва-
люты в течение месяца, упала 
с 17,2 до 15,8%. А в горизонте 
одного года ослабления ждут 
24,5% населения страны (24,4% 
– в августе).

Выводы
Сентябрь 2024 года оказался 

по большей части негативным 
для стран Центральной Азии. 
Только в Казахстане фиксируется 
небольшой рост индекса потре-
бительской уверенности (CCI) 
после снижения в августе. Тем не 
менее он не полностью восстано-
вился, но все еще находится выше 
нейтральной границы в 100 пун-
ктов. При этом отметим сильное 
улучшение прогнозов жителей 
по изменениям в экономической 
ситуации. Хотя, с другой стороны, 
также произошло заметное па-
дение оценок благоприятности 
условий для крупных покупок. 
В Кыргызстане в сентябре про-
изошло падение индекса потре-
бительской уверенности после 
шести месяцев роста подряд и 
достижения новых рекордов. И 
все же снижение не было ката-
строфичным, и по большей части 
оценки и прогнозы жителей оста-
лись примерно на тех же уровнях. 
Тем не менее наиболее заметное 
снижение также произошло по 
оценке благоприятности ус-
ловий для крупных покупок, 
которая продолжает оставаться 
наибольшей во всей Централь-
ной Азии. К тому же в сравне-
нии с сентябрем 2023 года CCI 
все еще показывает существен-
ный рост почти на 13 пунктов.

У регионального лидера по ин-
дексу потребительской уверен-
ности – Таджикистана – второй 
месяц подряд происходит неболь-
шое снижение. В этот раз темп 
падения оказался еще меньше, 
да и сам показатель индекса яв-
ляется третьим самым высоким 
в этом году. Основное снижение 
произошло по части прогнозов 
как личного материального по-
ложения, так и экономики. Тем 
не менее показатели упавших 
субиндексов все равно самые 
высокие в Центральной Азии, и 
подавляющее большинство жи-
телей выражают оптимизм. Да 
и в сравнении с прошлым годом 
CCI в Таджикистане показывает 
рост на 6,3 пункта. Также нега-
тивная динамика индекса была 
зафиксирована и в Узбекистане 
после двух месяцев восстанов-
ления подряд. Индекс при этом 
оказался немного выше июль-
ского значения, а падение прои-
зошло из-за обратного снижения 
оценок благоприятности условий 
для крупных покупок после ре-
кордного показателя в августе. 
Также заметно снизились оценки 
изменений в экономической си-
туации. Отметим, что Узбекистан 
оказался единственной страной, 
у которой индекс относительно 
сентября 2023 года снизился на 
2,7 пункта.

Динамика инфляционных 
оценок и ожиданий в сентябре 
оказалась негативной по всему 
региону. После резкого авгу-
стовского роста инфляционных 
оценок и ожиданий в Таджики-
стане и Узбекистане в сентябре 
заданная тенденция по большей 
части продолжилась. В Таджики-
стане особенно заметно повыше-
ние инфляционных ожиданий, 

которые достигли максимума 
этого года. В Узбекистане же 
выросли инфляционные оцен-
ки – в горизонте прошедших 12 
месяцев они достигли рекорда за 
все время исследования. Однако 
инфляционные ожидания немно-
го снизились, и Узбекистан стал 
единственной страной в регионе, 
где произошло подобное сниже-
ние. А в Казахстане инфляцион-
ные ожидания заметно выросли, 
достигнув самых высоких значе-
ний в 2024 году. В Кыргызстане 
ситуация с инфляционными 
ожиданиями схожая, хотя их рост 
оказался не таким большим, как 
в Казахстане. Также отметим, 
что в Кыргызстане существенно 

выросла доля тех, кто отмечает 
сильный рост цен за последние 
месяц и год. В целом по региону 
продолжает наблюдаться обеспо-
коенность населения касательно 
увеличения цен на мясо и птицу. 
В большей степени она выражена 
в Таджикистане, Узбекистане и 
Кыргызстане, где достигла мно-
гомесячных рекордов.

Девальвационные ожидания 
в странах Центральной Азии 
в целом остались на прежних 
уровнях. Однако отметим резкий 
рост девальвационных ожиданий 

в Узбекистане, который сильно 
выделяется среди других стран. 
После достижения рекордно 
низких девальвационных ожи-
даний в августе доля ждущих 
ослабления сума увеличилась 
на 9–10 п. п. Хотя показатели все 
равно оказались меньше, чем в 
сентябре 2023 года. В Казахстане 
минимальное укрепление тенге 
в сентябре, вероятно, и при-
вело к небольшому снижению 
девальвационных ожиданий, 
которые до этого росли четыре 
месяца подряд на фоне такой же 
динамики обменного курса. В 
Таджикистане девальвационные 
ожидания тоже в целом немного 
упали и находятся в пределах 
средних значений за последние 
11 месяцев. В Кыргызстане же 
ситуация с девальвационными 
ожиданиями также остается 
спокойной и стабильной. В обо-
их временных горизонтах был 
обновлен новый минимум за 
все время исследования. То есть 
никогда еще такое малое коли-
чество респондентов не ждало 
роста обменного курса в Кыргыз-
стане через месяц или год.

Пятнадцатая волна исследо-
вания потребительской уверен-
ности населения четырех стран 
Центральной Азии показала 
увеличение общего пессимизма 
практически по всему региону. 
Сразу в трех странах произо-
шло снижение потребительской 
уверенности. Хотя необходимо 
отметить, что снижение было 
не таким большим. Снижение 
индекса в Кыргызстане было 
вполне ожидаемо после бес-
прерывного роста в течение 
полугода. А вот в Узбекистане 
потребительская уверенность 
так и не восстановилась после 

резкого падения весной. И даже 
небольшое восстановление в 
июле и августе было прервано 
в сентябре. В Таджикистане, не-
смотря на небольшое падение по-
требительской уверенности, все 
довольно стабильно и подавля-
ющее большинство жителей из-
лучает оптимизм. Казахстан же 
оказался единственной страной, 
показавшей рост в сентябре, хотя 
его темп был незначительным и 
лишь частично компенсировал 
августовское падение. Важным 
событием этой волны исследо-
вания стало почти повсемест-
ное увеличение инфляционных 
оценок и ожиданий населения. 
Почти во всех странах так или 

иначе фиксируется рост этих па-
раметров второй месяц подряд, в 
том числе продолжается сильная 
обеспокоенность большинства 
жителей в вопросе роста цен на 
мясо и птицу. В итоге сентябрь 
однозначно можно назвать не-
гативным для Центральной Азии 
из-за ухудшения потребитель-
ской уверенности и инфляци-
онных настроений. Отметим, 
что в сравнении с 2023 годом 
потребительская уверенность 
показала рост во всех странах, 
кроме Узбекистана.
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Без наград из Азии наши 
не возвращаются 

Картины, снятые казахстанскими 
режиссерами, уже не раз становились 
участниками самых важных кинофести-
валей мира, Европы и Азии. Особен-
но радуют успехи казахстанских 
кинематографистов в Азии. 
Так, последние два года 
старейший Шанхайский 
кинофестиваль не от-
пускает казахстанцев 
без призов. В 2023 
году Айсултан Се-
итов со своим де-
бютом, фильмом 
«Қаш», получил 
там приз секции 
Asian New Talent 
как лучший ре-
жиссер. Его эт-
нохоррор о голо-
доморе 30-х годов 
впечатлил жюри. 

В нынешнем году 
с Шанхайского кино-
фестиваля казахстанская лента 
«Талақ» («Развод») Данияра Саламата 
привезла две статуэтки – за лучший 
фильм и за лучшую женскую роль: ею 
наградили молодую казахстанскую ак-
трису Амиру Омар. Комедийная драма 
«Талақ» рассказывает о том, как в Казах-
стане времен Октябрьской революции 
женщины боролись за свои права.

Два дебютанта из Казахстана 
в Пусане

На 29-м Пусанском фестивале, кото-
рый завершился на днях, в программе 
участвовали три картины и один сериал 
из Казахстана.

Вне конкурса участвовал мюзикл 
Фархата Шарипова «Солдат любви» 
(в казахстанский прокат выходила 
продюсерская версия этой работы под 
названием «Стоп, ночь» – «Курсив» о 
ней писал). А вот в конкурс попали два 
дебютных проекта. Документальный 
фильм казахстанки Алины Муста-
финой «Пряники для ее отца, моего 
прадеда, ее деда» был отобран в секцию 
Wide Angle («Широкий угол»), а драму 
«Авель» Ельзата Ескендира пригласили 
в секцию для молодых режиссеров New 
Currents («Новые течения»).

Фильм «Пряники для ее отца, моего 
прадеда, ее деда» построен на семейной 
истории Алины Мустафиной и объеди-
няет историю трех поколений женщин: 
современной казахстанки, кочевницы и 
«человека мира» Алины, ее мамы Алисы, 
родившейся и выросшей в Советском 
Союзе, и бабушки Алины – Лябибы Сер-
мухамедовой, чей отец погиб во Вторую 
мировую войну в Польше. Женщина 
вспоминает, что вместе с похоронкой 
на отца власти принесли детям утеши-
тельный подарок – пряники. Всю жизнь 
теперь уже 85-летняя Лябиба Зарифовна 
хотела съездить на могилу отца, но уда-
лось ей это только в 2022 году, когда ее 
внучка Алина Мустафина, которая ищет 
себя, свою идентичность, решила снять 
об этом фильм. 

При просмотре фильма Мустафиной 
впечатлительные зрители наверняка не 
смогут сдержать слез, ведь, глядя на эту 
историю, каждый вспомнит свою семью, 
ушедших родителей, бабушек и дедушек, 
прабабушек и прадедушек – всех, кого 
вмещает наша память. Настоящая звезда 
картины – это, конечно, Лябиба-аби. Она 
родилась и выросла в Казани, была пи-
онеркой, комсомолкой, уехала в Казах-
стан, вышла замуж, стала прорабом, а в 
свободное от работы время – артисткой: 
всю жизнь женщина пела. Сейчас она 
почти не выходит из дома, читает намаз, 
хандрит и все чаще вспоминает родных.

«Если бы отец остался жив, я бы 
училась, врачом бы была», – грустит 
она. Ее строгие комментарии: «А ну 
не тронь мой Коран», перемежаются с 
ироничными. «Никогда не думала, что 
буду ходить к полякам на могилы», – го-
ворит  абика, прогуливаясь под ручку с 
внучкой и дочерью по кладбищу, где они 
ищут братское захоронение советских 
солдат. 

В своем фильме молодой режиссерке 
удалось не только показать историю 
одной семьи и нескольких поколе-
ний, но и зарифмовать саму жизнь: 

Almaty Arena, 26 октября,
19:00Дворец Республики, 5 ноября,

20:00

Алматы – 24 октября
Астана – 27 октября

Almaty Theatre, 3–4 ноября,
19:00

Алматы – 3 ноября
Астана – 11 ноября

Концерт RaiM

Sean Paul в Алматы

«ОРКЕСТР МЕЧТЫ. МЕДЬ»
в Алматы

Балет Аллы Духовой
«TODES» - новый танцевальный 

спектакль «ИНЗЭНАЙТ»
в Алматы

Балет MODANSE
со спектаклем 

Gabrielle CHANEL
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Сильный кадр
Какое место занимает казахстанское 

кино на азиатском рынке

три женщины, две 
войны (Вторая миро-
вая и нынешняя война 
в Украине), несколько 
континентов и языков 
и всего лишь одна жизнь. 
Получилось тонкое кино, 
которое вскроет все наши 
коллективные, семейные 
и даже личные травмы. 

Без ориентиров 
«Авель» Ельзата Ескен-

дира – это история о казахском 
пастухе с библейским именем Авель 
(Ерлан Толеутай), который работает 
в период развала Советского Союза. 
Государственные колхозы растаскива-
ются, а хозяйство, на развитие которого 
Авель положил всю жизнь, оказывается 
на грани уничтожения. Ощущение, что 
вокруг не люди, а голодная волчья стая – 
местные начальники уже положили глаз 
на его скотину и сараи. Пытаясь урвать 
побольше, они не оставляют его в покое, 
и их аппетиты с каждым днем только 
растут. А тут еще и семейные проблемы 
– его старший сын, уехавший в город, 
просит отца продать пару-тройку коров, 
чтобы тот мог закрыть образовавшиеся 
долги. Напрасно жена Шынар (Нуржан 
Бексултанова) просит помочь парню – 
Авель рьяно защищает свое имущество, 
и от расхитителей чужой собственности, 
и от родного сына. 

На примере этой степной притчи по-
казана драматичная история приватиза-
ции нашей страны. После развала СССР 
люди, пытавшиеся скопить хоть что-то, 
остались ни с чем. Тем, кто не преуспел 
в «прихватизации», пришлось начинать 
все заново, увы, не все потом смогли 
найти себя и свою новую точку опоры. 
И сколько таких Авелей было принесе-
но новым укладом и новым рынком в 
жертву? Промышленное скотоводство 
(за него, как мы помним, отвечал би-
блейский Авель), говорит автор, по 
сути, убито, очень уж успешными 
земледельцами (вотчина Каина) 
нас тоже не назовешь. Остается 
только роль грустного ослика, 
который стоит в одиночестве 
посреди скотного двора под про-
ливным дождем. 

Двухчасовая работа Ельзата Ескенди-
ра такая же непростая, как и наследие 
СССР. Свой стиль автор пока еще ищет, 
сейчас в нем еще чувствуется влияние 
казахстанских режиссеров постарше: 
Серика Апрымова, лучшего художника 
безнадеги 90-х, и Сергея Дворцового, у 
них даже операторка одна – полячка Йо-
ланта Анна Дылевска. Ее аульские за-
рисовки о маленьких пастухах, которые 
еще в школу не ходят, но уже смотрят 
за скотиной, их мам, угощающих всех 
домашних горячим хлебом по утрам, и 
девчушек, помогающих по хозяйству, 
как всегда хороши. 

Когда эти картины выйдут в прокат в 
Казахстане, неизвестно, их фестиваль-
ная судьба только началась. 

Тягались с Netfl ix и Disney
Теперь переключимся на сериал 

«1286», который стал «Лучшим азиат-

ским контентом» на Best Asian Contents 
Awards & Global OTT Awards (это конкурс 
сериалов в рамках Пусанского кино-
фестиваля). Мрачный казахстанский 
сериал о трудовом рабстве был снят 
Алишером Утевым.

Сериал «1286» номинировался в 
двух категориях: «Лучший режиссер» 
(Алишер Утев) и «Лучший азиатский 
контент». В первой номинации Утев 
уступил, но не кому-нибудь, а Netflix. 
Точнее, индонезийскому дуэту – Камиле 
Андини и Ифе Асфансия, – снявшему 
сериал для популярнейшего стриминга. 
Вторым серьезным конкурентом Утева 
был корейский проект Disney – шпи-
онский триллер про разработку био-
логического оружия «Тиран». Видеть, 
как казахстанские сериалы, снятые на 
микробюджеты, тягаются с дорогосто-
ящими шоу от Netflix и Disney, приятно. 

В категории «Лучший азиатский 
контент» конкуренция была еще оже-

Без наград из Азии наши
не возвращаются

Картины, снятые казахстанскими 
режиссерами, уже не раз становились 
участниками самых важных кинофести-
валей мира, Европы и Азии. Особен-
но радуют успехи казахстанских
кинематографистов в Азии. 
Так, последние два года
старейший Шанхайский 
кинофестиваль не от-
пускает казахстанцев 
без призов. В 2023
году Айсултан Се-
итов со своим де-
бютом, фильмом 
«Қаш», получил 
там приз секции 
Asian New Talent 
как лучший ре-
жиссер. Его эт-
нохоррор о голо-
доморе 30-х годов 
впечатлил жюри.

В нынешнем году 
с Шанхайского кино-
фестиваля казахстанская лента 
«Талақ» («Развод») Данияра Саламата
привезла две статуэтки – за лучший 
фильм и за лучшую женскую роль: ею 
наградили молодую казахстанскую ак-
трису Амиру Омар. Комедийная драма 
«Талақ» рассказывает о том, как в Казах-
стане времен Октябрьской революции 
женщины боролись за свои права.

Два дебютанта из Казахстана 
в Пусане

На 29-м Пусанском фестивале, кото-
рый завершился на днях, в программе 
участвовали три картины и один сериал 
из Казахстана.

Вне конкурса участвовал мюзикл 
Фархата Шарипова «Солдат любви» 
(в казахстанский прокат выходила 
продюсерская версия этой работы под 
названием «Стоп, ночь» – «Курсив» о 
ней писал). А вот в конкурс попали два 
дебютных проекта. Документальный 
фильм казахстанки Алины Муста-
финой «Пряники для ее отца, моего 
прадеда, ее деда» был отобран в секцию 
Wide Angle («Широкий угол»), а драму 
«Авель» Ельзата Ескендира пригласили 
в секцию для молодых режиссеров New 
Currents («Новые течения»).

Фильм «Пряники для ее отца, моего 
прадеда, ее деда» построен на семейной 
истории Алины Мустафиной и объеди-
няет историю трех поколений женщин: 
современной казахстанки, кочевницы и 
«человека мира» Алины, ее мамы Алисы, 
родившейся и выросшей в Советском 
Союзе, и бабушки Алины – Лябибы Сер-
мухамедовой, чей отец погиб во Вторую 
мировую войну в Польше. Женщина 
вспоминает, что вместе с похоронкой 
на отца власти принесли детям утеши-
тельный подарок – пряники. Всю жизнь 
теперь уже 85-летняя Лябиба Зарифовна 
хотела съездить на могилу отца, но уда-
лось ей это только в 2022 году, когда ее 
внучка Алина Мустафина, которая ищет 
себя, свою идентичность, решила снять 
об этом фильм.

При просмотре фильма Мустафиной 
впечатлительные зрители наверняка не 
смогут сдержать слез, ведь, глядя на эту 
историю, каждый вспомнит свою семью, 
ушедших родителей бабушек и дедушек

Какое место занимает казахстанское
кино на азиатском рынке

три женщины, две 
войны (Вторая миро-
вая и нынешняя война
в Украине), несколько
континентов и языков 
и всего лишь одна жизнь.
Получилось тонкое кино, 
которое вскроет все наши
коллективные, семейные
и даже личные травмы. 

Без ориентиров 
«Авель» Ельзата Ескен-

дира – это история о казахском 
пастухе с библейским именем Авель 
(Ерлан Толеутай), который работает 
в период развала Советского Союза. 
Государственные колхозы растаскива-
ются, а хозяйство, на развитие которого 
Авель положил всю жизнь, оказывается 
на грани уничтожения. Ощущение, что 
вокруг не люди, а голодная волчья стая – 
местные начальники уже положили глаз 
на его скотину и сараи. Пытаясь урвать 
побольше, они не оставляют его в покое,
и их аппетиты с каждым днем только 
растут. А тут еще и семейные проблемы 
– его старший сын, уехавший в город, 
просит отца продать пару-тройку коров, 
чтобы тот мог закрыть образовавшиеся 
долги. Напрасно жена Шынар (Нуржан 
Бексултанова) просит помочь парню – 
Авель рьяно защищает свое имущество, 
и от расхитителей чужой собственности, 
и от родного сына.

На примере этой степной притчи по-
казана драматичная история приватиза-
ции нашей страны. После развала СССР 
люди, пытавшиеся скопить хоть что-то, 
остались ни с чем. Тем, кто не преуспел 
в «прихватизации», пришлось начинать 
все заново, увы, не все потом смогли 
найти себя и свою новую точку опоры. 
И сколько таких Авелей было принесе-
но новым укладом и новым рынком в 
жертву? Промышленное скотоводство
(за него, как мы помним, отвечал би-
блейский Авель), говорит автор, по 
сути, убито, очень уж успешными 
земледельцами (вотчина Каина)
нас тоже не назовешь. Остается 
только роль грустного ослика, 
который стоит в одиночестве

сточеннее – там участвовали шесть 
участников, включая «1286». Среди но-
минантов были китайская юридическая 
драма о харассменте и еще один сериал 
из Поднебесной, он о девушке с Алтая, 
которая приезжает в Китай, чтобы стать 
писательницей, но вскоре уезжает до-
мой, ведь там она влюбляется в местно-
го казаха. Также в число претендентов 
на лучший азиатский контент вошли 
сингапурский сериал о двух боксерах 
из 20-х годов ХХ века; тайваньская 
мелодрама; японское криминальное 
шоу о четырех школьницах, мстящих 
за беременную подругу.

Чем «1286» покорил 
международное жюри?

Черно-белый 16-серийный се-
риал о 1286 днях рабства – одно 
из самых оригинальных шоу за по-
следнее время. Его сюжетная линия 
концентрируется на актуальной до 
сих пор теме трудового рабства, но 
рассказано об этом языком высокого 
кино, при виде которого настоящий 
киноман вспоминает и о «Спартаке» 
Кубрика, и о «Гладиаторе» Ридли 
Скотта, и о великолепных работах 

Робера Брессона «Процесс Жанны 
д’Арк», «Приговоренный к смерти 
бежал». 

События в веб-сериале «1286» 
происходят в Казахстане 90-х. По 
сюжету молодой врач Аман (Олжас 
Далелхан), потерявший единственно-
го сына и страдающий от депрессии, 
решил немного выпить после работы. 
Когда он нетрезвый возвращается 
домой, на него нападают, после чего 
он приходит в себя посреди степи – 
голый и в кандалах. Теперь он пленник 
местного психопата – хромого Казбека 
(Нышанбек Жубанаев) и его немого 
брата Хасана (Акжол Мамыр). Братья 
организовали степной концлагерь для 
лиц без определенного места житель-
ства, алкоголиков, наркоманов и тех, 
кто просто хотел быстро заработать, а 
попал в рабство. У режиссера получилась 
не просто еще одна история о маньяке, 
который истязает жертв, а притча о то-
талитарном обществе.

Шоу выглядело многослойным про-
изведением, которое можно интерпре-
тировать в социальном, религиозном 
и метафорическом ключе благодаря 
великолепной работе оператора, ком-
позитора и сценаристов.

зиатское кино сегодня одно из самых 
востребованных в мире, и тренд 
на корейские, японские, китайские фильмы 

и сериалы будет только нарастать. Как выглядит 
на этом сверхконкурентном рынке Казахстан? 
Спойлер: очень неплохо. 

Галия БАЙЖАНОВА

В конце октября 2024 года состоится Токийский международный 
фестиваль, куда поедет новая работа Адильхана Ержанова «Кадет». Это 
авторское кино, снятое в модном жанре постхоррор, которое рассказы-
вает о страшных событиях в кадетском училище. По сюжету одного из 
учеников убивают, после чего в школу приезжают все – от родителей 
до военной полиции, они пытаются понять, чьих это рук дело. Кажется, 
без темных сил там не обошлось. Легендарный мексиканский режис-
сер Альфонсо Куарон, с которым Ержанов познакомился на одном из 
фестивалей, назвал эту картину «впечатляющим хоррором об идиокра-
тии патриархальной власти». У фильма есть все шансы стать лучшим в 
конкурсе этого года.

Между тем в прошлом году в Токио была представлена драма о домаш-
нем насилии «Мадина» Айжан Касымбек, а в 2022 году там состоялась 
премьера ленты Дарежана Омирбаева «Ақын» – наш мэтр завоевал 
награду как лучший режиссер. 

Впереди – Япония

А


